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“每周一景”面向公众征集反映武汉乡村新变化、新成就及乡村

生活的美图，投稿邮箱 3362994750@qq.com，邮件请注明“每周一

景”，写明图片的拍摄时间、地点、简单介绍，以及拍摄者姓名、电话。

秋天，江夏区山坡街道胜丰村进入丰收季。该村由
武汉市政协机关和武汉地铁集团联合结对帮扶。往年此
时，是驻村工作队一年中最忙碌的时候，他们需要通过各
种办法，帮着村民把零散种植的红薯、蔬菜等农副产品卖
出去，让好收成“落袋为安”。驻村工作队也因此被村民
称为“红薯工作队”。而今年秋收，工作队员们在本该最
忙碌的季节里，欢喜地称自己“闲”了起来，热火朝天的场
景换到了村里新建成的千亩精品红薯产业基地里。

党员示范带头试种
引来企业能人下乡投资

10月10日一大早，胜丰村红薯产业基地里热火朝
天。随着自动化收割机的轰鸣声，一垄垄饱满的红薯破
土而出，齐刷刷排列在田间地垄上，村民们忙着给新出
土的红薯去泥、分拣、装袋。

“一年多以前，我们还在为非粮化整改后土地用途
发愁。”胜丰村党支部书记陈辉说，就在工作队和村“两
委”苦寻出路时，该村返乡能人、薯旺农业公司合伙人谭
军在一次回乡时提出，想要在家乡发展红薯产业。

“山坡街道包括胜丰村在内的连片地区，具有独特
的红土土质，光照条件好，十分适合红薯种植，一直以来
村民就有家庭种植红薯的传统。”陈辉介绍。谭军带着
公司团队实地勘察后，对红土具体种植产出的红薯亩产
量、红薯糖分品质和土地能否集中连片流转等问题，仍
然心存顾虑，项目迟迟未能落地。

“党员干部冲在前，任何事情都不难。”为了打消企
业投资顾虑，2023年一开年，驻村工作队同胜丰村“两

委”充分发挥党建引领的作用，鼓励村里党员当先锋打
头阵，由5名党员率先集中试种200亩水果红薯，种植过
程邀请薯旺农业公司团队全程参与见证和共同管理、技
术指导，与此同时，依据“退林还耕”的国家政策，逐一入
户走访有林地和零散地块的村民，开展宣传工作，说服
大家流转手中闲置土地，支持村集体产业发展。

去年，尽管受到天气干旱、项目启动比较急等因素
影响，试种红薯产量仍然达到了5000斤/亩，公司以保底
价收购后，每亩的纯收入接近2000元。“虽然村里只集
中种植了200亩，但带给村民务工和地租的直接收益就
有15万元。”陈辉介绍，不仅如此，这些示范种植的红薯
亩产量和品质均达到预期，样品获得了多地薯商和批发
大市场的认可，极大鼓舞了企业和村民们的信心。

今年年初，胜丰村60多户村民与村“两委”签订土
地集中流转协议，彻底打消了薯旺农业公司下乡投资兴
业的顾虑，项目正式落户到村，计划分两期建设，总投资
1.2亿元，与当地村民携手打造集红薯育苗、种质研发、
种植储藏、加工销售为一体的现代农业产业园。

“红”起来的“薯”光产业
打造华中地区最大红薯交易集散地

“如今，在胜丰村，红薯成了‘红’起来的‘薯’光产
业。”驻村工作队队长张利衡介绍，目前，村红薯现代农
业产业园一期作物种植区面积达5000多亩，推广机械
化种植和现代化管理，可实现年产红薯12500吨以上，
今年一期年产值将达3000万元左右。

流转土地后，产业园为村民提供了大量稳定就业岗

位，村民不用再零散种植养殖，往年找工作队帮忙“卖东
西”的村民少了，在园区上班领工资的村民多了。“每年
基地务工和土地流转收入，我在家门口可收入 6 万多
元。通过红薯种植，不仅荷包鼓了，还改善了生活质量
和村里基础设施，越来越多村民和我一样支持这项特色
产业发展好！点赞工作队‘薯你红’。”村民谭联合说。

除此外，红薯现代农业产业园落地后，还吸引了1名在
读博士和3名本科生的大学生团队到村参与运营，负责品
牌策划营销。“红薯本身是一个很有市场潜力的产品，从品
牌策划到市场营销执行，能够为村里创造一定收益，方方面
面来说都是一件很有成就感的事。”毕业于华中农业大学的
任恢楷说，他本身就是江夏人，来到胜丰村实践后，计划通
过年轻人喜闻乐见的方式宣传家乡红薯品牌，“乡村广阔天
地大有可为，在这里我变得更有目标，行动力也更强了”。

据介绍，在驻村工作队和村“两委”牵线搭桥下，胜
丰村薯旺现代农业产业园还将和华中农业大学、湖北省
农科院等高校、科研院所开展交流合作，建设红薯育苗
基地，加强红薯育种、种植和加工关键技术研发，研发红
薯新品种，同时，强化文化赋能，推出与红薯相关的文创
衍生产品及IP形象，打造以红薯产业为核心的全产业链
模式，提高产品附加值。

“各方力量共同缔造，把红薯这个事业越干越大，今
年将给村民带来30万元的土地租金，带动100多名村民
就业务工，预计年务工收入 50 万元，村集体收入 21 万
元。”张利衡说，“憧憬发展前景，大伙儿团结一心、干劲
可足了，力争5年内把胜丰村打造成为华中地区最大红
薯交易集散地，为农民增收致富、实现乡村全面振兴贡
献更大力量。”

（文/李英波 余康庭 尤俊 陈烨 汪凤平）

前不久举行的湖北农展武汉优质农产品活
动周上，武汉本土养殖的石斑鱼受到市民关注，
这也是武汉研发的“海鱼陆养”新模式走向商业
化的第一步。随着海鲜消费市场的发展以及人
们对食品安全的进一步重视，这一模式有望在全
国生根开花。

陆养海鱼更新鲜也更安全

在湖北农展武汉优质农产品活动周现场，武
汉青鱼原种场养殖的石斑鱼用海水袋单独包装，
每条重量约 600 克，根据重量不同，价格为每条
60—80元，低于沿海地区的同类产品。

青鱼原种场办公室主任郭麒介绍，青鱼原种
场海鲜养殖基地是目前湖北省唯一的海鲜陆养商
品鱼基地，今年4月投入使用，具备年产100吨海
产品的能力，活动周上带来的是基地出产的第一
批珍珠龙胆石斑鱼。郭麒说：“由于省去了运输的
时间和成本，我们的石斑鱼更新鲜，也更便宜，口
感和肉质都和沿海地区的产品相当。”

对于市民关心的食品安全问题，基地技术负
责人陈庆介绍，石斑鱼养殖过程中全程不使用药
物和化学添加剂，海水是使用杀菌浓缩海盐调配
出来，再通过微生物和物理手段对养殖用水进行
过滤和净化，实现循环使用。“全过程可以实现水
体环境的洁净无害，从而避免出现各种病害。”陈
庆认为，“由于全程可控，我们养殖的石斑鱼实际
上比自然环境中的更加安全健康。”

市民熊先生对这种内陆产的石斑鱼表示很有
兴趣：“海鲜吃的就是一个鲜。以前这种鱼要从海
边运过来，再怎么保鲜、再怎么加快也要十几个小
时。现在可以直接到养殖基地现场捕捞，感受到
沿海地区‘同款’的新鲜度，值得尝试。”

从养虾到养鱼，新模式从武汉起步

内陆地区养殖海鲜的历史并不算短，但此前养
殖的多为基围虾、南美白虾等虾类，海鱼养殖领域还
相对空白。2022年起，随着设施养殖技术的发展，
武汉企业和研究机构开始探索在内陆养殖海鱼。

“难点主要是海鱼对于海水环境比海虾更加
敏感。”为青鱼原种场提供鱼苗的武汉中科瑞渔科
技有限公司（以下简称“中科瑞渔”）总经理刘大伟
说，“目前内陆地区养海虾时，水体的盐度都比海
水要低不少，但海鱼就必须在和海水一致的水体
环境中才能生长。采用设施养殖海鱼的最大优势
就在于环境全程可控。”

中科瑞渔的母公司武汉中科瑞华生态科技股
份有限公司（以下简称“中科生态”）从事生态保护
和设施化养殖十多年，积累了丰富的经验，这也是
他们开拓“海鱼陆养”新模式的底气所在。中科生态副总经理谭冬明介
绍，该公司的养殖设备能够实现对水体温度、盐度、氧浓度、流速、菌群等
参数的精确控制，还能实现饲料的精确投喂，大大提高了养殖效率。

谭冬明举例说：“每一种鱼适合的水温都是不一样的，比如石斑鱼最
合适的温度就是26℃至28℃，自然环境中万一遇到温度变化就会造成大
量损失。”而设施养殖通过精确调控，为海鱼提供了最合适的环境、最精准
的投喂，从而实现高密度养殖。谭冬明介绍，通过这种方式，1立方米水
体鱼类产量可以达到60公斤，对比传统水塘2—3公斤的产能，提升了20
倍左右，能够大大节省用地和用水，实现工厂化养殖。规模化量产后，还
可以实现批次产出规格一致。

刘大伟介绍，目前中科瑞渔已经实现了石斑鱼从幼苗到大规格鱼苗
的商品化培育，“我们现在的幼苗培育可以做到85%以上的存活率，同时
畸形率极低，水平已经比沿海地区更高”。下一步，他们将重点突破从受
精卵到幼苗的培育过程。这一项目一旦完成，就能掌握石斑鱼设施化养
殖全流程的全套技术。

门槛较高但前景可期

武汉市水产技术推广指导中心副主任刘子栋认为，通过设施化养殖
实现“海鱼陆养”可以保证品质稳定和食品安全，又能省去长途运输的成
本，能够让市民有更多的选择，是未来渔业的发展方向。但这一模式的问
题在于前期投入较大、成本较高，留给养殖户的利润空间较小，可能会影
响投入的热情。

谭冬明也承认这一点，他表示，由于需要采购设备和物料，建设厂房、
供电等配套设施，采用这一模式养殖的前期投入比常规养殖要高不少。
此外还有技术门槛，养殖户需要学习掌握全套设备的日常使用和维护，并
学习全套的生产管理技术。

陈庆则认为，日常运营过程中，电费也是很大的一部分成本。由于要
实现全程调控，各种设备必须保持24小时运转，电力供应不能中断。据
了解，中科瑞渔汉南养殖基地一天最高用电量达到近3000度。刘大伟
说：“每到夏天和冬天的用电高峰，供电稳定就是我们最担心的问题。”

虽然有这些门槛，但“海鱼陆养”的优势更明显。谭冬明说，目前已经
有多个沿海和内陆省市对这一模式表示关注和兴趣，正在推进洽谈合
作。华中农业大学水产学院李大鹏教授认为，在人们越来越重视环境保
护和食品安全的当下，“海鱼陆养”模式以其节水、省地、无地域限制，产品
还能达到无公害食品标准的优势，有助于构建多元化食物供给体系，践行
大食物观，前景值得期待。

（文/宋涛 朱文欢）

长江日报讯 10月10日，由武汉供销农服公司开发建设的木
兰云雾生态观光园正式开园，一个“农业产业+研学旅游”的现代
农业生态新园区同步亮相。该生态观光园园区占地面积约1500
亩，位于黄陂区李家集街道，临近云雾山，地理位置优越，享有得
天独厚的自然资源。

据悉，近年来，武汉供销农服公司依托自身资源禀赋，强化产
业特色发展，构建现代农业新典范，逐步建立“公司+村委会+专
业合作社+基地+农户”运营模式，打造千亩优质稻园及百亩甜蜜
果园（猕猴桃、桔柚、黄桃），为当地和美乡村建设提供坚实的产业

支撑。同时，园区农业产业发展推动供销社企业联农带农，通过
土地流转、合作种植、劳务就业等方式，带动周边 218 户村民增
收，户均增收超5000元/年。

“观光园旨在以构建精致农业示范点为载体，打造农业全产业
链，建设现代生态农业产业融合示范园区。”市供销社相关负责人
表示，未来，武汉供销木兰云雾生态观光园将融合农业特色产业
与生态旅游、休闲观光及文化传承等多元要素，发挥供销农业服
务优势，按照“农业产业＋研学旅游”思路，以农带旅，以旅促农，为
供销事业和区域经济发展贡献新力量。 （文/余康庭 易文峰）

木兰云雾生态观光园开园

金秋时节，在江夏区湖泗街道大屋陈村，牛山湖湖畔的稻田中，

沉甸甸的稻穗在微风中轻轻摇曳。牛山湖是梁子湖的一个湖汊，良

好的生态环境为水稻的生长提供了有利条件。 舒运平 摄

“以前这里是又脏又乱的小菜园，老人家习惯用粪水
浇灌施肥，菜园里臭气熏天，严重影响了居民的生活环
境，经常能听到抱怨声。”在东西湖区东山街道东新社区
的中心位置，花坛里的菊花开得正盛，不少居民在广场上
健身散步，恣意又快活。该社区党委书记曹映萍介绍，在
党群齐心协商和老党员的带头引导下，居民主动腾退自
家菜地，社区成功将“不受欢迎”的5亩菜地，打造成了人
人夸赞的“口袋公园”，成为居民休闲娱乐的好去处。

东新社区属于农村自建房社区，由于没有物业和业
委会进行联动管理，社区建立初期，辖区内存在基础设施
薄弱、群众积极性不高、生活环境较差、邻里矛盾纠纷较
突出等民生问题。为此，东新社区采用“党团共建”工作
机制，组建了平安“小红哨”党员志愿服务团、爱心生活服
务团等8大志愿服务团队，并选举有威望、有能力、有担
当、善于做群众工作的“五老人员”参与社区建设。

“现在居民从‘不愿干’纷纷‘抢着干’，有什么好想
法、好建议都主动来找社区干部反馈。”曹映萍笑着说，

“口袋公园”的华丽变身，就是党群齐心参与社区治理、共
筑清廉和美家园的幸福“果实”。

去年5月，为了解决小菜园脏、乱、臭的问题，东新社

区干部、党员中心户、“五老”代表以及群众代表多次进行
协商沟通，共谋菜园“微治理”，引导居民腾退菜地，虽然
受到部分居民的情绪抵触，但进展很顺利。“只要开了‘小
口子’，居民就陆续加入了。”菜地腾退工作启动后，党员
中心户代吉平第一时间交出家中的一小块菜地，并主动
担任了“调解员”，挨家挨户做居民的思想工作。

短短3个月时间里，所有菜地完成腾退，不仅没有一
位居民要求赔偿，在“口袋公园”建设过程中，每一项资金
的使用明细和每一座凉亭长椅的布局，均由东新社区居
民共同监管和参与。

菜地“大户”老林也加入了治理队伍，并当上了游园
“义务观察员”。原先开垦菜地时，老林围了一亩地来种
菜，在得知菜地严重影响到邻里的生活后，老林带头腾退
了菜地，并拉上“菜友”们共同加入口袋公园的建设，还主

动巡查游园安全。“公园里的墙绘、凉亭建设都有我们的
参与，现在每天到公园里转一转，已经成了饭后的习惯。”
老林笑着说，“虽然没了菜地，但多了一片人人共享的‘乐
土’，很值得！”

近年来，东新社区包含“口袋公园”在内的3800多平
方米的杂乱空置地块已彻底改头换面，泥土碎石路硬化
成干净平整的人行道，老年人有了健身休闲的新场所，小
孩也有了家门口的游乐场，一幅幅邻里和谐、生态宜居的
清廉和美村居画卷正徐徐展开。

（文/蔡梦娅 陈子珊 张碧欣）
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共同缔造华中精品红薯交易集散地

村民点赞工作队“薯你红”

学习学习““千万工程千万工程””
武汉清廉武汉清廉··和美村居践行时和美村居践行时 􀃊􀁋􀁛􀃊􀁋􀁛

小菜园蝶变“口袋公园”
东新社区党群连心共建和美宜居新家园

湖边
稻浪

胜丰村出产的红薯品质得到市场认可。 胜丰村红薯基地，村民们忙着收红薯。 余康庭 摄

中科瑞渔汉南养殖基地。

大 地 新 视 点大 地 新 视 点


