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长江日报讯（记者高喜明 实习生李欣怡）7月9日，18岁
的余同学来到阳新天空之城景区，他出示高考准考证后，景
区免门票让他进去游玩。正值暑假，武汉都市圈多地宣布，
凭中考和高考准考证，可免门票到景区游玩，吸引了众多学
生出游。

“每天都有学生拿准考证过来旅游，我们都免门票了。”天
空之城景区有关负责人介绍，黄石文旅出台政策，2025年6月
9日至8月31日，全国初高中应届毕业生持准考证或录取通知
书，在黄石所有景区可免门票或享半价优惠，该景区属于免票
景区，已经接待了154名学生免费入园。

“免票政策出来后，有很多周边城市的学生结伴前来旅
游。”阳新百洞峡景区有关负责人介绍，该景区已接待凭准考
证入园的学生70余人，大多来自鄂州、蕲春等武汉都市圈内
城市，其中武汉江夏区第一中学有26名学生组团前来游玩。

长江日报记者查询发现，武汉、孝感、黄冈、咸宁、仙桃、潜
江等多地均推出了凭中高考准考证享景区门票免费或优惠的
活动。6月18日，湖北文旅集团在仙桃沔阳小镇举行“夏日生
活季”发布活动，该集团所属40多个景区将对全国2025年中高
考学子实行免票，学生持2025年中高考准考证或录取通知书，
可免景区首道大门票，其中武汉都市圈的景点占了四分之一。

中高考生游都市圈景区有优待

■长江日报记者杨文平 高喜明 实习生李欣怡

7月9日，在光谷上班的武汉市民张先生要到鄂州
葛店办事，他通过出行软件查询，得知武汉公交K25路
可以直达鄂州葛店，于是坐上了这趟公交。“武汉公交到
鄂州葛店，武鄂确实和同城一样。”张先生说道。

近年来，随着武汉都市圈建设更加深入，都市圈城
市之间的城际公交线路不断增加，在方便市民出行的同
时，武汉都市圈的同城化发展变得更加可见可感。

第7条武鄂同城化公交开通

张先生乘坐的公交K25路于6月18日开通，是第7
条武鄂同城化公交，联通武汉光谷与鄂州葛店，起点为
武汉珞喻东路光谷大道，终点至鄂州东岭社区。该线路
配车4台，首站开收班时间为6:30、18:30，末站开收班时
间为7:00、21:00，票价2元，刷“武汉通”1.6元。线路单程
23.6公里，共设33个停靠站点，其中德福花园、葛店上街
等6处站点，位于鄂州市。

“公交K25路开通运营后，不仅提升了武鄂两地之
间的通勤效率，也让鄂州东岭社区周边的产业园区工作
人员和居民，能够一趟车直达珞喻东路光谷大道站换乘
轨道交通2号线。”武汉公交集团第五营运公司六车队
副队长张正巍说。

据了解，目前武鄂同城公交已开通了7条，分别是
武汉公交K25路：珞喻东路光谷大道—东岭社区；武汉
公交301路：关山大道公交场站—聚贤路仁慧路；武汉
公交K301路：关山大道公交场站—聚贤路仁慧路；武汉
公交345路：左岭城铁公交场站—东岭社区；武汉公交
359路：左岭城铁公交场站—脉岭站；武汉公交909路：
高新六路佛祖岭—梧桐湖新区凤凰苑；鄂州公交 101
路：楚藩大道华容—武珞路大东门。

公交同城化，是都市圈同城化的重要标志。葛店毗
邻光谷，武鄂同城化公交主要连接光谷和葛店。武鄂公
交同城化的背后，是两地产业链的紧密合作。

近年来，葛店经开区精准对接武汉“光芯屏端网”万
亿级产业集群，与武汉光谷共建100平方公里光电子信
息产业聚集区，研发在武汉、转化在葛店，主链在武汉、
配套在葛店的规上企业有103家。武汉光谷和鄂州葛
店的“新武鄂人”已超6万，他们过着往返双城的生活。
通过武汉地铁11号线、城际公交，武鄂已经从双城变同
城，地铁、公交日均运送乘客3万人次。

城际公交拉近鄂州和黄石距离

“我们说的回花湖，并不是说去黄石港区的花湖，而
是去鄂州市的花湖镇。”7月10日，黄石市民王先生对一
个来看望他的外地朋友介绍道。

黄石市黄石港区与鄂州市鄂城区都有一个“花湖”，

两个“花湖”的主干道都叫“花湖大道”。这两个“花湖”
紧密相连，“你中有我、我中有你”，形成了不少“插花地
带”。但在黄石人的口中，“花湖”更多时候指的是鄂州
的花湖。目前，已经有5万黄石人工作在黄石、生活在
鄂州花湖，王先生就是其中之一。

“我之前选择到鄂州花湖买房子，主要是因为离黄
石近，房价便宜，而且有黄石的公交车通勤。”王先生说，
他在鄂州花湖小区门口坐黄石公交9路、14路就可直达
在黄石的单位，通勤时间不到1小时，非常方便。

鄂州市花湖镇与黄石城区仅隔着一条马路，鄂州市
花湖镇便宜的房价吸引大批黄石居民购房定居，逐渐与
黄石形成经济、生活、文化高度融合的态势。为方便两
地通勤，黄石公交集团于2003年将16路公交车由黄石
花湖水厂延伸至鄂州花湖吴都医药。随着两地的融合
发展，又相继开通了连接鄂州花湖至黄石城区的2路、9
路、14路公交车。目前，这4条线路每日投入营运公交
车90余辆，日运送客流5万人次。

“邻居们都是黄石人，也都在黄石上班，坐的也是黄
石公交，花湖和黄石已经实现了同城化。”王先生笑着
说。

武汉都市圈城际公交越开越多

随着武汉都市圈同城一体化发展，圈内城际公交线
路也越开越多。

长江日报记者了解到，武汉除了和鄂州互开城际

公交，还和咸宁、孝感、黄冈开通了城际公交。咸宁方
向，开通“咸宁直达江夏”城际公交专线，该线路对接武
汉轨道交通7号线北华街站，乘客可通过武汉地铁系统
直达武汉中心城区。孝感方向，开通孝汉城际公交28
路，设置四个停靠点：闵集（道兴）—巨龙大道航空总
部—巨龙大道宋家岗—百联奥特莱斯；孝感公交21路
延伸至武汉公交 H89 东山停车场，实现孝感公交与武
汉公交无缝衔接；开通汉川一中至武汉蔡甸区柏林地
铁站的公交，方便汉川人转乘武汉地铁通达武汉全
市。黄冈方向，开通团风至新洲道观河城际公交，有效
串联起两地重要交通枢纽和旅游景点；开通红安至黄
陂汉口北城际公交。

此外，黄石开通了到黄冈市浠水县的19路城际公
交，成为浠水县散花地区居民出行的重要交通工具。潜
江市开通C02路潜江火车站至天门张港城际公交，公交
乘坐优待政策与潜江市内其他公交线路一致，方便潜
江、天门两地群众出行。

“武汉都市圈同城化发展促进了城际公交的开通，
城际公交的开通也进一步促进了都市圈的同城化。”武
汉都市圈智库联盟秘书长李春洋介绍，与原来的长途
汽车相比，城际公交车况更好、价格更亲民，很多还能
刷公交卡，进一步方便了市民出行，也让市民感受到都
市圈建设带来的便利，更加有利于城市间人流、物流往
来。建议武汉都市圈九城做好规划，开通更多的城际
公交，打造更多的示范路线，给居民带来更大的实惠。
同时，也建议武汉都市圈对所有城际公交统一编号，提
升辨识度。

■长江日报记者李建华 通讯员樊云云

小龙虾养殖面积达94.7万亩，全国开设潜江龙虾品
牌店超4000家，综合产值突破870亿元……7月10日，我
省召开新闻发布会介绍潜江市落实“虾十条”的工作情
况，潜江小龙虾产业高质量发展成效显著。

潜江市相关负责人表示，潜江市聚焦“四季有虾”、工
厂养殖、标准制定、精深加工、菜品创新等关键环节精准
突破，推动“潜江龙虾”由一季红变四季红、由一桌红变
满堂红、由一城红变天下红，加快形成千亿龙虾特色产
业集群。

全国开设潜江龙虾品牌店超4000家

2023年，湖北省委、省政府出台“虾十条”，明确“潜江
龙虾”为湖北唯一小龙虾区域公共品牌。据介绍，两年
来，潜江通过实施一产提效、二产提质、三产提级、品牌提
档“四大工程”，推动龙虾产业综合产值突破870亿元，年
交易总量达80万吨，实现跨越式发展。

潜江市全力推进养殖扩面增产，小龙虾养殖面积达
94.7万亩，其中虾稻共作面积89.7万亩，打造万亩养殖基
地13个、千亩基地70个。上半年全市小龙虾收储加工量
达25.2万吨，同比增长5.9%；构建小龙虾供应链平台，完
成1094家企业上链，累计实现交易额161.2亿元。

与此同时，深入实施“百城万店”，全国开设潜江龙虾
品牌店超4000家，晓飞歌“小龙虾驿站”已开业503家，近
期待开业700余家；在汉设立8个相关窗口，中央厨房实
现活虾冷链直供等。国家级农产品产地专业市场累计建
成分中心27个，覆盖全国600多个大中城市，上半年交易
量17.7万吨、同比增长3.74%，交易产值75.27亿元、同比
增长4.4%。

“2025 年‘潜江龙虾’区域公用品牌价值达 527.2 亿
元。”潜江市相关负责人在发布会上表示，在品牌提档方
面，上半年潜江市新增授权小龙虾加工、餐饮企业45家，
授权企业总量突破308家；“潜江龙虾走出去”上海站现场
签约10.45亿元，鲜活虾市场签约1.2万吨。

“四季有虾”满足消费者“时时尝鲜”需求

“以往是‘春卖虾苗夏卖虾，寒冬腊月空塘趴’，现在
‘四季有虾’，实现全年均衡供应，满足消费者‘时时尝鲜’
需求。”潜江市小龙虾产业发展促进中心主任章云介绍，

2024 年 12 月至 2025 年 2 月，全市累计上市冬虾约 2.4 万
吨，实现产值约21.9亿元，有效填补了冬季小龙虾市场供
应空白。

近年来，湖北省高度重视小龙虾产业发展，“虾十条”明
确提出重点攻关“四季有虾”等产业关键技术难题。湖北省
小龙虾产业技术研究院聚焦核心环节，成功攻克了小龙虾
养殖季节性的产业瓶颈，突破了传统养殖模式的局限。

“与传统养殖相比，‘四季有虾’模式效益显著提升。”
章云表示，除了填补了市场“空档”，“四季有虾”模式还大
幅提升了养殖效益。育养分离等技术的集成运用，实现
了苗种自供，亩均节约苗种成本1000元，并保证了投苗成
活率。在养殖模式上，实现多茬养殖，其中“四季有虾”池
塘模式亩产优质商品虾超800斤，亩均增收超2000元。

“产业韧性也增强了，有效规避传统虾稻模式集中上
市导致的价格‘波谷’，有力提升了产业稳定性和养殖户
抗风险能力。”章云说。

产品出口欧美30多个国家和地区

“没有小龙虾的夏天是不完整的”“啤酒+小龙虾，快
乐回来啦”……炎炎夏日，作为餐桌上的顶流、代表中国

“深夜食堂”里的C位，小龙虾的魅力越来越诱人。
位于潜江后湖234国道边的中国虾谷小龙虾交易中

心，是全国交易量最大、辐射力最广、影响力最强的小龙
虾交易市场。市场共有660余家档口，日均都有2000吨
小龙虾从这里出发，奔赴全国食客的餐桌。

与交易市场相隔500米的虾谷快运物流中心，也是一
派忙碌景象，快运车辆整齐排列，每排12个上车口分别标
注着北京、上海、成都、西安、昆明等城市名称。上午8时，
工人们便投入到紧张的工作中，捡货、搬货、装车，动作娴
熟而迅速。今年端午节前后，小龙虾出货量与去年同期
相比增长了30%。

游客纷纷奔赴潜江“嘬小龙虾”。数据显示，潜江火
车站“五一”假期5天旅客回程发送量为52638人次，比去
年增长278.4%，龙虾节期间到访游客也创历年之最，生态
龙虾城各家龙虾主题餐馆客流量“爆棚”，餐饮消费比去
年同期增长了60%，全市酒店的预订量较去年同期增长
了125%。

小龙虾也深受国外消费者的喜爱。小龙虾系列产品
出口欧美30多个国家和地区，每年出口创汇额达3亿美
元；小龙虾的养殖规模、加工能力、出口创汇连续10多年
位居全省、全国第一。

■长江日报记者李建华 通讯员项梦莹

6月26日，孝感首衡城迎来重大里程碑——
自2023年11月28日运营以来，仅用一年半多的时
间便实现累计交易量突破1000万吨。这一数据标
志着依托武汉都市圈协同发展势能，孝感首衡城
跃升为中部地区重要的农产品集散枢纽，占领了
农产品销售流通“高地”的孝感，已然成为华中地
区的超级“菜篮子”。

孝感市相关负责人表示，将全力支持首衡集
团在孝感打造第二总部，继续巩固南北双核联动
的良好态势；全力支持孝感首衡城探索推动全业
态升级，为中国农批行业高质量发展注入强大动
能。

鲜活农产品1小时内覆盖武汉

2023年11月28日，孝感首衡城在孝感市孝南
区开业。每日，从孝感以及武汉都市圈其他城市
地头采摘的蔬果，或从国内外各地运来的知名蔬
果，在这里聚集，又从这里销往全国各地。

首衡城的投资方首衡集团，是中国农产品流
通领域的标杆企业，着力构建全国互联互通的供
应链体系。其河北高碑店国际农产品交易中心已
成为京津冀地区最大的“菜篮子”，也是全国农产
品中转集散的重要枢纽，辐射北京、天津、河北等
13个省、直辖市。

2020年3月，首衡集团“落子”孝感，打造华中
国际食品产业新城，意在将高碑店的成功模式移
植至孝感，并以此为据点，全力打造其“华中总
部”。首衡集团负责人表示，湖北大力推进武汉都
市圈协调发展、深化孝感武汉同城发展，促动首衡
集团此番布局孝感。

首衡城位于孝武大道与316国道的交会处，向
北仅7公里即可抵达孝感市主城区，向南30公里
则可直达武汉市中心；向东通过陈天大道，20分钟
便能到达武汉天河国际机场；而从东南方向沿硚
孝高速行驶，25分钟内即可接入武汉三环线，一个
小时内基本可覆盖整个武汉市域。

这意味着，从首衡城出发，鲜活农产品基本能
在1小时之内覆盖武汉。另一方面，借助武汉都
市圈在中部地区的辐射能力，该项目辐射范围内，
共存在6亿人口的餐桌需求。

华中与京津冀市民实现美食同享

孝感首衡城这座辐射华中6省6亿人口的“菜
篮子”，正以“高碑店经验+区域创新”的双核联动
模式，探索出一条激活乡村振兴新动能的“华中
样本”。

如今，在北方，高碑店市场作为京津冀协同发展的标杆，已形成年交
易量1910万吨、交易额1410亿元的规模，连续三年位居全国农批市场百
强榜首；在华中，孝感首衡城依托“九省通衢”的区位优势，与高碑店形成

“南北呼应、双向流通”的格局——武汉都市圈乃至湖北的农副产品通过
高碑店辐射北方，河北的千种特产则借道孝感深耕华中地区。

这种双核联动机制，首先打破了农产品流通的地域壁垒。2025年6
月，海南精品瓜果产销对接会在高碑店举行，而孝感首衡城同步开设“海
南热带水果专区”，通过冷链专线实现直达，让华中消费者与京津冀市民
同时品尝到新鲜凤梨与芒果。同样，湖北的孝感麻糖、随州桃李通过首衡
城集散后，借助高碑店的北方网络进入北京、天津等市场。

孝感首衡城覆盖蔬菜、水果、冻品、干调、粮油等全品类农产品的流通
网络，服务范围覆盖湖北、湖南、安徽、河南、江西、山西等中部地区，其高效
的仓储、物流及交易体系，正持续强化中部地区农产品“集散中枢”的角色。
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■长江日报记者高喜明 实习生李欣怡 通讯员张茜

“一根头发的直径是7丝（1丝=0.01毫米），我们的产品必须做到误差
不超过3丝，才能保证显示屏不进水。”7月8日上午，在黄石大冶湖电子
信息产业园内，度边电子科技（黄石）有限公司（以下简称度边电子黄石
公司）总经理兼法人代表张炼，拿着一个平板电脑的外壳向长江日报记
者介绍。

度边电子黄石公司是一家生产精密金属构件的国家科技型中小企
业，产品广泛运用于消费电子、医疗器械、新能源汽车等领域。投产三年
来，公司营业额节节攀升：2023年2680万元，2024年4000万元，今年上半
年5000万元。

“是我说服投资人到我的家乡办厂的，现在投资人已经准备追加投
资，进一步扩大产能了。”张炼笑着说。

今年41岁的张炼是黄石大冶人，2003年技校毕业后，到广东东莞一
家电子厂上班，踏实肯干再加上勤奋好学，只用1年半时间，他就从普工
干到了领班。后来又到富士康工作，7年时间，张炼从生产组长升到了经
理。

在富士康工作期间，张炼的技术和人品都颇受供应商的赏识。2015
年，供应商邀请他加盟度边电子科技（昆山）有限公司。

“度边电子的发展势头非常好，在广东东莞、山东青岛都建有工厂，到
了 2019 年又准备开设新的工厂。”张炼说，投资人准备将新厂建在长三
角，带着他考察了好几个地方。在项目即将签约落户长三角之际，张炼向
投资人推荐起了自己的家乡黄石大冶。

张炼之所以推荐投资人到大冶办厂，主要源于他的乡愁。长年在外
打拼，张炼时常想家。因工作繁忙，每次春节回家，他都很匆忙，根本没有
时间好好陪陪父母。

为了说服3位投资人，张炼化身大冶湖高新区的招商推荐官，从营商
环境、产业链条、区位优势一一进行比较分析。“3位投资人都是台湾人，他
们从没来过黄石，担心在黄石不适应。我就跟他们介绍，黄石已有100多
家台企落户，是湖北省第二大台资汇集地。”张炼介绍，他和时任黄石市台
办领导邀请投资人到黄石考察，投资人到黄石一看，这么多老熟人已在此
投资，回去一开会就决定落户黄石。“我们的投资人也有很浓的家乡情结，
祖籍黄石的台湾人很多，他们也找到了家的感觉。”

2021年8月，度边电子黄石公司破土动工。为了帮扶企业早日投产，
黄石人社部门除了提供政策支持，还帮忙协调对接技校、组织专场招聘
会，帮助企业招聘了200多名员工。

2022年2月，度边电子黄石公司投产，当年即跃升为规上企业。项目
完全达产后预计年产值达3亿元，年贡献税收超1500万元，成为黄石电子
信息产业链强链补链的关键一环。

更令张炼欣慰的是，公司可直接创造300多个高质量就业岗位，让众
多乡亲在家门口就能获得稳定收入。

用“乡情”说服投资人

黄石青年带回台资
返乡办企业

龙虾产业综合产值突破870亿元

潜江加快形成千亿龙虾特色产业集群

线路不断增加 衔接高效顺畅

城际公交串起都市圈“同城生活”

黄石公交14路直达鄂州市鄂城区花湖镇，已成两地居民出行的重要交通工具。 通讯员石勇 摄

潜江小
龙虾加工企
业员工精挑
细选小龙虾
成品。


