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自“大地丰味”第三站黄陂永
福共享庄园的蜜玄龙红心火龙
果、“阳光玫瑰”葡萄上线后，这份
来自武汉本土智能大棚的盛夏甜
蜜，便凭借出色品质引发复购热
潮。

青山区的林女士为孩子订购
了蜜玄龙火龙果，“孩子反馈比以
前吃的更甜，皮更薄，颗粒感少，口
感软嫩，他和同学都很喜欢。”林女
士表示，火龙果便于存放、易剥皮
的特点很适合学生，本地九成熟采
摘，不仅新鲜，甜度更高。

市民周女士对永福庄园的
“阳光玫瑰”也是赞不绝口：“不论
藤条顶部还是末梢，每一颗都甜，
玫瑰香明显！”被味道惊艳的她不
仅自己复购，还组织了朋友前往
庄园实地采摘。亲眼看见庄园在
有机种植和科学管理上的投入
后，周女士更加信服武汉本地农
产品的品质。

消费者“用嘴投票”的复购行
为，是对“大地丰味”推荐产品的
最佳认可。永福庄园负责人阮玉
萍介绍，蜜玄龙火龙果和“阳光玫
瑰”葡萄今年通过“大地丰味”推
荐后销售火爆，“卖得非常快”。
特别是“阳光玫瑰”葡萄，“原本预
计9月底采摘完毕，但现在9月中
旬应该就会售罄，火龙果也仅剩
1/3，预计本月底将售罄”。

为感谢粉丝们的热情支持，
永福共享庄园特别推出回馈活
动：即日起，凡通过“大地丰味”渠
道了解并前往庄园现场采摘的粉
丝，采摘蜜玄龙火龙果或“阳光玫
瑰”葡萄满三斤，即可额外获赠一
斤同品种鲜果。

（邹卓然）
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“大地丰味”
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“大地丰味”第三站档案
丰味地点：黄陂区永福共享庄园
丰味产品：蜜玄龙火龙果、阳光玫瑰葡萄
丰味联合主办：《大地》武汉乡村振兴周

刊、武汉市农业农村局、长江日报长江严选
丰味支持：黄陂区蔡家榨街道永福寺村

“大地丰味”热销
让武汉的优质农产品，滋养武汉人的

幸福生活。本期的丰味好物蜜玄龙红心火
龙果和“阳光玫瑰”葡萄正在“大地丰味”社
群热销。市民不必远行，就能在武汉尝到
树上自然成熟九分、风味十足的鲜果，享受
这份盛夏里的清甜馈赠。

产品：蜜玄龙红心火龙果
规格：10斤净果
“大地丰味”社群专享价：118元（包邮

到家），庄园采摘15元/斤
产品：“阳光玫瑰”葡萄
规格：8斤净果
“大地丰味”社群专享价：118元（包邮

到家），庄园采摘20元/斤

购买方式：扫
描右方社群二维码
直接进群享受甜蜜
福利。

温 馨 说 明 ：
“ 大 地 丰 味 ”推 荐
优 质 农 产 品 价 格
均 为 农 场 直 供 价
格，主办方不对农
场 收 取 任 何 费 用
和差价，请市民和
读者朋友通过“大
地丰味”唯一通道
购买。

8月以来，汉产“阳光玫瑰”葡萄进入集中
上市高峰，采摘价较往年较大幅度下降，目前
稳定在10—15元/斤区间，消费者迎来“甜蜜抄
底”窗口期。面对价格周期性调整，种植户坦
言，市场波动正加速行业洗牌，通过淘汰低质
产能、优化种植标准，未来“阳光玫瑰”有望实
现品质溢价与价格体系的共同提升。

天公作美口感好
采摘价不升反降

位于江夏区的初阳果乐小镇，今年总共种
植阳光玫瑰25亩，在7月底开放采摘。对于今
年的葡萄品质，负责人曾武表示：“今年入夏后
温度高，利于拉开昼夜温差，帮助葡萄积累糖
分，口感比去年好。”但同时，受市场行情影响，
往年20元/斤的采摘价格，今年下降到了15元/
斤，“这是历年来最优惠的价格了”。

同样的降价情况出现在武汉各大葡萄园
中。位于长江新区仓埠街道丰乐村的丰尔乐
种养殖专业合作社，从2014年开始培育阳光玫
瑰。“游紫薇都市田园赏紫薇，到丰乐村采摘阳
光玫瑰”，是当地盛夏旅游的一道标准搭配。
合作社负责人刘旺林表示，今年“阳光玫瑰”7
月20日正式开园，葡萄口感很好，“但市场行情

比去年低，去年同期的采摘价格是15元/斤，现
在我们的采摘定价是10元/斤”。

在黄陂区姚家集街道沿河村的星空河畔
营地，“阳光玫瑰”采摘园8月4日正式开放。虽
然今年才是该营地第二年“阳光玫瑰”丰收，但
凭借去年的不俗口感，这里的“阳光玫瑰”已经
收获了一批老客户。

“今年的采摘价格是10元/斤，相比去年15
元/斤的价格，品质更好，优惠更大。”营地主理
人毛玉玲介绍，为应对今年的行情，拉动销售，
今年开园前，她提前在短视频电商平台上架了
19.9 元/3 斤的采摘抵扣券，成功预售了 400 多
份，目前已在线下核销超过200份。

不盲目追求产量
自然熟才有“玫瑰香”

虽然价格便宜，但消费者要买到香味浓郁
的阳光玫瑰，“需要碰运气”。

毛玉玲认为，盲目追求产量,造成了市场
上“阳光玫瑰”的品质下降，良莠不齐的口感
丢失了潜在购买力，继而出现价格内卷现
象。“一些种植户为了能少亏一点，提前将未
熟的‘烧棚果’大量投放上市，改变了消费者
对这个品种的印象。”毛玉玲解释，“烧棚果”

是指盲目追求亩产量的种植户，因水肥管理
不当，导致葡萄藤叶片大量发黄、脱落，“在这
种情况下，为了避免枝头的果品进一步损耗，
园方会提前采摘、上市售卖，未经过自然成熟
的‘阳光玫瑰’，肯定不具备应有的玫瑰香味
和风味口感”。

“阳光玫瑰”适合的亩产量是多少？毛玉
玲表示，这需要结合园区管理水平、成本、销售
策略来综合判断。她以自己为例，目前将营地
的阳光玫瑰亩产量控制在4000斤左右，“产量
过高会影响口感，所以对我来说，4000 斤就封
顶了”。

“种多了没意义，首先会增加田间管理难
度，其次是一旦管理不善，会导致品质和口感
下降。”曾武十分赞同毛玉玲的观点。他表示，
为了保证品质，要严控“阳光玫瑰”的亩产量。
与此同时，其果园出产的“阳光玫瑰”还有“绿
色食品认证”，这意味着“生产种植过程中必须
严格控制用药品种和用量”。

严控产量并等待自然成熟，成为武汉采摘
果园不惜成本也要保证“阳光玫瑰”品质的“共
识”。毛玉玲说：“口感是水果采摘的‘生命
线’，如果游客连试吃的第一口都不满意，根本
不可能有继续采摘购买的意愿。”因此，今年她
为了让园区至少80%区域的葡萄自然成熟，8月

上旬才开放采摘。

坚持品质熬过阵痛期
看好未来价格回暖

采取绿色生态种植方式、精细化管理，且
自然成熟的“阳光玫瑰”成本不低。然而，各个
受访种植园负责人均表示，尽管市场行情无法
靠一己之力改变，但未来依然会精心培植“阳
光玫瑰”这个品种，固守品质底线。

“我们严格规定每根藤蔓只保留1串葡萄，
每串葡萄有65—70颗的果子，每颗果子重量在
14—16 克。”黄陂区蔡家榨街道永福寺村永福
共享庄园负责人阮玉萍坦言，好的品质是需要
种植成本来保障的，“果子的品质高低，全在后
期养护与技术的投入”。她介绍，庄园的“阳光
玫瑰”种植全程采用有机肥料，严苛地疏果更
是关键，看似“浪费”了产量，但确保了每一颗
葡萄都能获得充足的养分，达到糖度、香气和
口感的最佳状态。

“你看现在市面上的巨峰葡萄、红提，它们
也曾经历过市场价格的低谷。”毛玉玲坚信，

“好品质，就一定有市场。我看好‘阳光玫瑰’
的未来。”

（刘帅）

长江日报讯（通讯员陈雪莹）黄陂区40余名种粮大户近日齐
聚一堂，围绕水稻抗高温、田间管理以及稳产高产等进行观摩交
流。

当天，种粮大户先后到武汉春风现代农业发展有限公司、前
川街道沙畈村千亩再生稻新品种示范种植基地进行观摩，详细了
解新品种特性、种植方式、生育期抗性、产量，并与当地示范种植
户交流水肥精准调控、病虫害绿色综合防控等科学管护技术要
点。水稻种植户邓双怀表示：“看了种粮大户种植的稻谷，确实种
得好，我们要把这些管理经验运用到我们自己的田里，争取今年
有一个更好的收成。”

据了解，再生稻是播种一次、收获两次的水稻，头季收割后，
利用稻桩重新发苗、长穗，能够再收一季。作为一种创新性、高效
性的稻作方式，再生稻具有生长期短、成本低和米质优等特点，经
济效益较好。

近年来，黄陂区深入实施“藏粮于地、藏粮于技”战略，不断加大
水稻新品种展示评价和示范推广力度，引进、筛选了一批适合黄陂种
植且稳产高产的水稻优良品种，每亩水稻单产可达900公斤左右。

此次观摩交流活动为该区种粮大户搭建了互相交流学习的
平台，引导他们科学选种用种，实现农业持续增产，带动农民持续
增收。

种粮大户观摩交流再生稻种植技术

滚筒种菜
在位于东西湖区的维

农种苗大棚里，新型滚筒

栽培让植物实现立体化多

层种植，水、光、温、湿、肥

常年保持最佳状态，植物

生长不受外界气候影响，

比传统种植增产高效，四

季有蔬菜供应市场。

郭贤乐 摄

“阳光玫瑰”迎甜蜜捡漏季
品质升级价格亲民 果园直采价低至10元/斤

大 地 新 视 点大 地 新 视 点

每周
一

“每周一景”面向公众征

集反映武汉乡村新变化、新

成就及乡村生活的美图，投

稿邮箱3362994750@qq.com，

邮件请注明“每周一景”，写

明图片的拍摄时间、地点、简单

介绍，以及拍摄者姓名、电话。
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黄陂区姚家集街道沿河村的星空河畔营地内，游客正在采摘“阳光玫瑰”。

方向盘转向“龙王白莲”

“的哥”熊任权荷塘掘金记
■长江日报记者蒋太旭
实习生常路 通讯员王璐 姜勇

8 月 11 日，午后，细雨初歇，新洲涨渡湖农
场6000亩荷塘水汽氤氲。荷塘边，一位肤色黝
黑、胶鞋沾满泥浆的汉子格外醒目。他步履矫
健，声音洪亮，一边引经据典给游客讲莲史，一
边眼疾手快摘下莲蓬，塞给身边的孩子：“尝尝，
最甜的‘龙王白莲’！”

汉子名叫熊任权，20年前是名“的哥”，而现
在，他是“龙王白莲”的产业带头人。

报纸缝里掘“黄金藕”

2005年，开出租车的熊任权生活看似已经
定型。然而，一次偶然，乘客将报纸遗落在车
上，报纸上的一则小消息击中了他：“市农科院
成功培育鄂莲新品种‘鄂莲6号’，早熟高产，适
宜水乡。”家乡涨渡湖辽阔的水域、肥沃的泥壤，
不正是种植这种莲藕的天堂？第二天一大早，
他开车直奔市农科院，找到专家柯卫东教授。
熊任权热切的眼神打动了专家，柯教授倾囊相
授，“鄂莲6号”成熟的种植技术和产业前景点燃
了熊任权眼中的光。

熊任权承包了8亩荷塘，白天是“锄头扎泥
水”的新农人，晚上有精力时依然从事“的哥”老
本行。在柯教授团队指导下，第一茬雪白肥硕
的莲藕品质超群，8亩地净赚2万元，抵大半年

跑车收入。希望的种子疯长。次年，他将种植
面积扩至50亩。

几年藕种下来，他的生活重心慢慢全部转
移到了乡村。2014年，乘着政策的东风，他流转
1600亩土地，成立楚荷莲藕种植专业合作社，卖
掉城里的房子，举家搬到了藕塘边，带领周边28
个村300多户乡亲，打响“龙王白莲”品牌，订单
如雪片般飞来。

泥泞里的河塘突围

种植规模大了，风浪也更急。
第一道坎是“传帮带”。以前自己按专家教的

埋头干就行，如今要当好几百农户的“总教头”，必
须“知其然，更知其所以然”。熊任权一头扎进书
堆，成了市农科院李德超、王春丽、李双梅等专家
的“编外学生”，田埂上、电话里，他求知若渴。

第二道坎是“销售难”。种植面积翻番，销
售压力如山。他敏锐地发现，种苗比商品藕更

“金贵”。于是，他引进“鄂莲7号”“鄂子莲1号”
等良种，学习保纯复壮技术。200亩种苗繁育基
地成了“聚宝盆”，年省成本240万元，还惠及周
边农户。

他遭遇的最严重打击是 2016 年盛夏的洪
水，当时，合作社荷塘尽成泽国，230万元投入眼
看要泡汤。“看着烂黑的藕苗，好些老伙计蹲地
掉泪……”如今回忆，熊任权仍难掩酸涩，当时
的他，挨家挨户打气：“不放弃，荷塘就能活！”

幸好，关键时刻八方援手汇聚：柯卫东团队
送来新藕种苗；政府开通低息贷款……于是，熊
任权带领社员顶烈日踩泥泞，日夜清淤补种。
汗水混泥水，信念撑身躯，次年，莲田生机更盛。

在熊任权和合作社农户的努力下，2019年，
“新洲龙王白莲”荣膺国家地理标志产品称号，成为
新洲又一张“金名片”，并在武汉种业博览会获评

“十佳农产品”。合作社成为武汉市莲藕种苗繁育
核心基地、商品藕保供主力军，率先实现莲藕“四
季飘香”，获得农业农村部“突出贡献企业”荣誉，
熊任权也获得农业农村部“突出贡献农民”称号。

昔日出租车司机，如今已是科技兴农的领路
人、新洲区乡土人才、区政协委员。走进楚荷合
作社的加工厂，现代化气息扑面而来：全自动生
产线高速运转，新鲜莲蓬经剥壳、去芯、磨皮、烘
干等十道工序，变身为粒粒洁白的精品莲米，年
加工能力突破10万公斤。荷田上空，无人机呼啸
而过，精准播撒希望；物联网传感器如“毛细血
管”，实时将水质数据传回“神经中枢”；漂浮式挖
藕机替代了佝偻的深挖人力，效率飙升五倍。

“过去看天吃饭，如今靠‘数字大脑’种荷！”
熊任权语气铿锵。他与市农科院共建“星创天
地”，大力示范推广“莲藕两减一增”（减肥减药
增产）技术，“鄂子莲1号（满天星）”“翠玉”等新
品种在沃土上绽放异彩。2025年，合作社产值
预计将突破2500万元，辐射带动全区5.6万亩藕
农增收致富。

⑥⑥

蜜玄龙火龙果预计本月底售罄。 刘帅 摄

熊任权和他身后的国家地理标志产品“龙王
白莲”种植基地。

黄陂区蔡店街道李谷堡村“阳光玫瑰”葡萄基地大丰收。 余康庭 摄


