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武汉上市公司

新势力AI

■长江日报记者冯雪

9月28日，走进华工科技园现代服务业基
地的中科凡语（武汉）科技有限公司（以下简称
中科凡语）大楼，一块大屏正实时跳动着全球
80多种语言的分析处理动态。大量不同形式
的文本、图像等信息，正由人工智能自动解读、
翻译成中文，并提炼出关键内容，最后整理成
清晰的报告。

这家由中国科学院自动化研究所孵化的
企业，2021 年将华中总部落户武汉。他们自
主研发的“智策大模型”刚刚通过国家网信办

“生成式人工智能服务”备案，正成为武汉AI
出海的“新名片”。

三周完成垂直模型开发

精准适配海外客户场景需求

“DeepSeek生成千万种答案，我们只寻找
一个标准答案。”中科凡语武汉公司负责人李
昌这样诠释公司的技术理念，他指着产品界面
解释，“政府处理公文、企业管理产品，要的不
是创意发散，而是精准统一的响应。这看似简
单，却是AI最难突破的‘认知鸿沟’。”

正是对“标准答案”的执着，让这家武汉企
业在国际竞争中脱颖而出。

年初，日本一家世界500强公司有数万件
产品需要实现在线智能客服。由于产品特性

参数复杂、技术文档格式多样而难解析，该公
司辗转考察多个技术团队，最终找到中科凡
语。“对方起初对模型精度和响应效率有疑虑，
毕竟这项任务过于复杂，有难度。”李昌回忆。

然而，三周内，中科凡语就初步完成了适
配该公司产品的垂直模型开发，并逐步将智能
化服务扩展到该公司整个产品体系。“对方感
叹，没想到武汉AI团队能把技术与场景适配
做得这么好，效率这么高。”李昌说。

一家美国航空公司需要将飞机航空日志
翻译为英语，进行故障预警和安全分析。但市

面上普通的翻译软件根本满足不了这种需求，
靠人工翻译，成本非常高。

最终，中科凡语团队专门针对航空日志的
特点，开发了一套智能翻译分析系统。“系统投
入使用后，工作效率大幅提升，光这一项就帮
美国航空公司省下了4000多万美元。今年预
计能再省5000多万美元。”李昌说，这项合作已
持续4年，成了中科凡语技术出海的标杆案例。

“垂直模型是未来必然趋势，每个企业都
需要自己的 AI 大脑。”李昌坚信。2021 年至
今，中科凡语垂直模型业务快速增长，技术出

海销售额占公司总收入的三成以上。今年技
术出海销售额较去年同期翻了3倍，服务覆盖
航空、医疗、科研、教育等多领域。

“智策大模型”

已服务全国100多家客户

作为专注NLP领域的“国家队”，近年来，
中科凡语的智能模型和分析产品在政务数据
处理方面展现出显著优势。

“智策大模型”能进行政策汇聚、整编、问答
和报告撰写，已完成国家网信办备案。“我们的技
术能理解政策内在逻辑和语义，而不仅是关键词
匹配。”李昌解释，系统可对大量公文、政策进行
智能分析、归类和管理，提高办公效率。“比如政
府撰写行业分析报告，过去需人工梳理几十份文
件并进行多方调研，现在智策大模型能精准提取
关键信息并按规范生成初稿，效率大大提升。”

目前，“智策大模型”已服务全国100多家
客户，并为共建“一带一路”国家提供多语种智
能化服务。

“技术出海的背后，我们看中的正是武汉
的创新环境和人才优势。”李昌说。如今，公司
60 余名研发团队成员中 ，“95 后 ”占比超
50%。“武汉有高校、有产业、有政策，政府给了
我们很多资源对接机会。”李昌谈到。

长江日报记者观察发现，这家企业目前没
有一名专职销售。“业务都是客户找上门，武汉
的创新口碑帮我们省去了推广成本。”李昌说，

“武汉的创新土壤让技术有了落地的底气，未
来，公司将继续扎根武汉，深耕垂直模型领域，
为客户提供更精准的智能服务，助力武汉AI
技术走向国际舞台。”

■长江日报记者李佳 通讯员武经宣

9月29日—10月2日，武汉两家企业冲刺
上市。武汉奔赴上市的“种子企业”已形成阵
列。

武汉奔赴上市的“种子企业”形成阵列

9月29日，武汉聚芯微电子股份有限公司
申请上市材料被港交所受理并披露。据第三
方行业咨询机构评估该企业2024年出货量，
聚芯微电子光学传感器等多款产品市占率全

球第三；10月2日，岚图汽车科技股份有限公
司正式向香港联交所递交上市申请。两家企
业均为武汉独角兽培育发展企业。

独角兽企业是城市重要的上市后备役成
员。此前，武汉已有多家“前独角兽企业”成功
上市，亿咖通2022年上市，路特斯、黑芝麻智
能2024年上市。武汉奔赴上市的“种子企业”
已形成阵列。近年来，独角兽企业芯擎科技已
入选湖北省 2024—2025 年度上市后备“金种
子”企业，理工数传等多家企业都是东湖高新
区上市“金种子”企业，万睿科技是汉阳上市后
备“金种子”企业。

业内人士点评，这一系列动态背后，正是
资本市场对武汉创新型企业产业竞争力的深
度认可，更凸显武汉创新能级正从“量的积累”
阶段向“势能集聚”阶段加速跨越。

武汉独角兽矩阵呈现“全链条AI布局”

近日，武汉市 2025 年独角兽培育发展企
业认定结果出炉，武汉已形成“8家独角兽+13
家潜在独角兽+32 家种子独角兽”的培育矩
阵。

从全球视野看，三分之一的独角兽企业
与人工智能深度关联。据观察，武汉独角兽
矩阵同样呈现“全链条 AI 布局”特征：覆盖
AI 芯片（芯擎科技）、AI 算法（理工数传）、AI
硬件（聚芯微电子）、AI应用（星纪魅族）等核
心环节，形成从技术研发到产业落地的完整
生态。

与此同时，“武汉市2025年独角兽企业奖
励资金拨付”公示近日结束，武汉第二批享受

市级奖励的独角兽企业出炉，分别是长江存储
科技控股有限责任公司（已于近日更名为“长
江存储控股股份有限公司”，该企业为“长江存
储”的母公司）和蔚来能源投资（湖北）有限公
司。

于2017年5月落户武汉的蔚来能源投资
（湖北）有限公司，是蔚来集团旗下负责充换电
网络建设与运营的核心子公司，也是蔚来“车
电分离”商业模式的基础设施支柱。该企业建
成超8200座充换电站，数量居行业首位，并已
打通9纵11横16大城市群高速换电网络，连
接全国超550城，据部分第三方机构评估，该
企业估值超百亿元人民币。

作为城市创新要素的“聚合体”，独角兽企
业是区域创新活跃度与营商环境的“晴雨表”，
更勾勒出城市产业升级的“成长路线图”。

武汉已形成独角兽企业培育矩阵

4天内两家企业冲刺上市

不设专职销售，业务都是客户找上门
这家AI企业技术出海销售额同比翻了3倍

长江日报讯（记者张衡 通讯员王佩玺）今
年前三季度，武汉新锐合金工具有限公司（以
下简称武汉新锐合金）实现销售收入6.7亿元，
较去年同期增长 29.5%，利润增长 30.1%。高
速增长的一个重要原因，是新锐合金在汉建成
了国内最新的智能制造生产线。

“武汉制造基地是集团最大投资项目，拥
有最新的智能制造生产线。客户参观后的签
约成功率达到80%，比参观集团总部的效果还
好。”上个月，一场在上海举行的蔡甸外商投资
暨智能制造产业招商恳谈会上，新锐股份董事
长吴何洪向中外企业代表介绍。

吴何洪所说的武汉制造基地即为武汉新
锐合金，是一家专业从事凿岩工具与硬质合金
新材料的高新技术企业，集研发、制造、销售、
服务于一体，产品广泛应用于矿山凿岩、电子
产品、航空航天、汽车加工、能源装备等技术领
域。一期项目已于2022年竣工投产，二期项
目在今年9月全面投产。为揭开武汉制造基
地的畅销密码，10月8日，长江日报记者走进
武汉新锐合金。

在武汉新锐合金展区中央的沙盘边，公司
相关负责人张学军向前来参观的客户介绍：

“矿山开采是我们公司牙轮钻头、潜孔钻具主
要应用场景。我们的钻具能够适应从软到硬
的多种地层，这使得它在各种复杂地质条件下

都能进行高效的开采作业。目前新锐牙轮钻
头在国内市场占有率达50%以上，企业成为力
拓、必和必拓等全球知名十大矿山公司的供应
商……”

自去年8月展区建成，武汉新锐合金每周
都要接待两三拨前来参观的客户。“这个展区
不仅展示武汉公司的产品，还涵盖集团其他六
个制造基地生产的，包括硬质合金、凿岩工具、
切削工具、石油仪器仪表、工程装备、矿采和勘
探服务等六大核心业务上千款产品，是全集团
的展示窗口。”张学军指着展厅相邻的办公区
域说，总部销售部门还在这里设置了办公点驻
点办公。

走进二期智能制造车间，搬运机器人沿着
预设路线高效完成物料转运。5台工业自动
扫地机器人紧张忙碌，金属加工产生的粉尘污
渍一扫而净。现代化立体仓库，原材料入库到
成品出库全流程自动存取。

由4台机床设备组成的钎头智能化制造
生产线是行业最智能的产线之一，每天可以生
产60件钎头。“硬质合金钎头是采掘工程和石
方工程中使用的凿岩工具组件。在它面前再
坚硬的岩石也能轻松钻出孔洞。”产线负责人
表示，该生产线今年4月份试运行，按照规划，
车间内还将引进5条这样的产线。

随着二期全面投产，一条围绕硬质合金新

材料和矿用凿岩工具的产业链也在蔡甸无缝
对接。新锐股份国际部负责人秦杰强介绍，以
往武汉制造基地生产的矿用合金齿需先运抵苏

州工厂，在当地完成凿岩钻具的装配后再发往
海外，“产品在汉生产、装配后，直接发往全球。
客户在武汉就能了解到产品生产的全流程”。

新锐合金在汉建成智造“展示间”

八成客户到访即签约

中科凡语工作人员为海外团队讲解公司自主研发的应用。

武汉新锐合金工作人员在展区给来访的客户讲解公司产品。 长江日报记者张衡 摄

长江日报讯（记者王恺
凝 通讯员王琼 田瑶林）历经
万余次测试，光谷生物城生之
源生物技术中心研发团队推
出的一款心梗检测试剂，假阴
性率降到了零，灵敏度提升至
国内领先水平，为急性心梗患
者的快速诊断提供了更可靠
的保障。

“现在体外诊断行业竞
争非常激烈，我们的产品必须
做得比别人更好，才能抓住市
场。”国庆假期最后一天，生之
源生物技术中心研发团队负
责人朱奇峰已进入工作状态，
详细列出了新一周的工作部
署。

肌钙蛋白I是临床诊断心
肌梗死的“金标准”指标之一：
当心肌细胞受损时，肌钙蛋白
I 会释放到血液中，检测速度
与准确性直接关系到患者的
救治窗口。“常规的检测方法
有一定的漏检率。”朱奇峰介
绍，团队经过多次头脑风暴，
找到了解决办法。但找到解
决方案只是第一步，如何落地
才是关键。团队针对检测位
点，从上万例测试中找到漏检
的样本，设计了 20 轮不同的
抗体组合方案，每一轮方案都
需经过反复的反应体系优化、
工艺调整和临床测试。今年
年初，升级后的肌钙蛋白I检
测试剂顺利完成验证，性能实
现质的飞跃：假阴性率降为
零，假阳性率也被成功控制在
十万分之一以下，产品做到了
国内领先、与国际接轨。

国庆节前，长江日报记者
在生之源生物技术中心实验
室见到这位来自山东淄博的

“90后”负责人朱奇峰。据了
解，他已在体外诊断试剂研发
领域积累了 8 年经验。朱奇
峰说，光谷聚集了迈瑞医疗、
人福医药等一批生物科技龙
头企业，还有完善的人才扶持
政策，当光谷生物城 2023 年
抛来橄榄枝时，他就来了。

目前，朱奇峰负责的试
剂、仪器研发等多个团队正在
攻关全自动生化免疫流水线、
基孔肯雅热病毒 IgG/IgM 快
速诊断试剂、生殖激素快速诊
断试剂等多个新的产品，其中
基孔肯雅热病毒 IgG/IgM 快
速诊断试剂正在做项目验收
相关准备工作。“我是冲着光
谷生物城的产业沃土来的，要
尽全力把产品的每一个指标
都做到力所能及的极致。”
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讲文明 树新风

（上接第一版）
短短三年，岚图从2021年首款车型岚图FREE

开启交付，到 2024 年 4 月第 10 万辆车下线，再到
2025年4月第20万辆车下线，成为国内首个总产量
突破20万辆的央国企高端新能源品牌。

2022 年至 2024 年，岚图销量复合年增长率
103.2%，收入跃升至 193.6 亿元，三年增长逾两倍。
2025年前7个月营收157.8亿元，同比大增90.2%，岚
图也成为最快实现盈利的新能源车企之一。

技术跃升与制造加速奔跑

在武汉，岚图的成长几乎与这座城市的制造业
转型同步。

今年 1 至 8 月，全市规上高技术制造业增加值
增长 15.7%，其中岚图同比增长 108.4%，成为拉动
全市产业“向新向质”跃升的重要引擎。武汉新能
源汽车产业协会秘书长师广有表示：“岚图的增
长，不只是企业的故事，更是武汉‘智造’跃升的
缩影。”

在技术层面，岚图也在不断提速。从ESSA架构
到岚海动力，从800V智混平台到鲲鹏智驾系统，从
全栈自研到与华为等多家科技型企业的协同合作，
岚图的“智能化拼图”愈加完整。

9月28日，东风汽车与腾讯签署战略合作协议，
双方将在AI、大模型、云计算和智能座舱等领域深
化协作。东风汽车董事长杨青表示：“汽车产业竞争
的关键，在于前沿技术与用户需求的深度融合。我
们要用 AI 和大模型提升效率、定义产品、优化体
验。”

技术向新，制造加速奔跑。国庆期间，岚图黄金
工厂和云峰工厂，生产线依旧开足火力，提速生产。
岚图正以央国企的稳健和新势力的速度，驶上高端
新能源的“快车道”。

“我们希望让世界看到中国央企高端新能源品
牌的力量。”卢放说。

正如岚图所描绘的蓝图——从武汉出发，驶向
更大的世界。


