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10月29日一大早，新洲区詹河村河
口青青种植专业合作社里已热闹非凡，
一排排连栋大棚拔地而起，崭新的薄膜
在阳光下闪着银光，10余位村民正在加
紧建设，为来年3月份的小番茄无土栽培
种植做好准备工作。

“大家伙儿加把劲，订单合同已经签
好了，就等我们生产了！”站在大棚前，

“80后”返乡新农人占银才正在给合作社
社员加油鼓劲，他表示，农产品不仅要种
得好，更要卖得好，通过“订单农业”，合
作社正准备设施化种植绿色小番茄，年
产值预计超 150 万元，村集体增收约 35
万元。

从“农业小白”到“种植能手”的转身

一边忙着建设，一边忙着生产，在连
栋大棚旁的水果基地里，一颗颗圆润的
火龙果藏在藤蔓中，长江日报记者看到，
此时果子还是绿色的，小的有拳头般大
小，大的已有半斤重。

“还有10多天，基地里的火龙果就成
熟了，不少老客户已经发来了预订信
息。”占银才指着火龙果介绍，“这个是

‘红心玫瑰香’品种，从台湾引进种植，与
普通火龙果相比，它拥有高达23度的甜
度，更有一股淡淡的玫瑰花香，即便是一
斤20元的采摘价，每年都供不应求。”

将农场打理得井井有条，种出来的
水果受到无数食客的追捧和认可，谁能
想到，如今对农业侃侃而谈的“种植能
手”，在10年前还是一窍不通的“新手小
白”，也曾被朋友笑称为“种植杀手”。

2016 年，在工程建设行业打拼多年
的占银才，做出了一个让所有人意外的
决定——回乡种地。在朋友和家人的多
次劝阻下，他毅然回乡，扎根农业。

“我是土生土长的詹河村人，过年回

家的时候，看到村里很多土地闲置，这太
可惜了。”占银才回忆道，“正巧以前在一
处葡萄采摘园里建设工程，看到来采摘
的游客非常多，当时觉得农业大有可为，
便决定回来试试。”

说干就干，占银才回到詹河村流转
了100余亩土地，开始了他的农业创业之
路。然而，现实很快给他上了一课。

“刚开始什么都不懂，以为只要肯下
功夫就能种好地。”占银才坦言，第一年
他尝试种植了蓝莓和山东葡萄，但由于
缺乏经验和专业技术指导，连续遭遇了
失败。“蓝莓对土壤酸碱度要求特别高，
我们这里的土壤条件不合适，而葡萄苗
买的扦插苗，一根都没活，两批作物都损
失惨重。”

占银才意识到，做农业光靠热情远
远不够，必须依靠科学技术。于是，他聘
请了经验丰富的技术员，边干边学。同
时，他还参加各种农业技术培训，向区里
的农技专家请教，跑到外地学习先进的种
植经验。“那段时间几乎天天泡在地里，观
察作物生长情况，记录各种数据。”占银才
笑道，“我现在也算是半个专家了。”

经过多次试种，占银才摸索出了一
条“四季果园”之路，吸引了大量武汉市
民下乡采摘，常常供不应求。“我们果园
里，春天有樱桃、桑葚，夏天有葡萄、雪
梨，秋冬季节有火龙果采摘。每次看到
游客们提着篮子，在果园里边摘边吃，孩
子们开心地奔跑，这种成就感比做工程
师时还要强烈。”

从传统种植到“订单农业”的跨越

然而，好景不长。随着乡村采摘园
的增多，市场竞争日益激烈，人流被明显
分散。占银才敏锐地意识到，单纯依靠
采摘销售的模式不可持续，必须寻找新

的发展方向。
“做农业也要不断创新，发展设施农

业，引进新品种，寻找新渠道。”今年开
始，占银才通过市场调研发现，市民对高
品质、安全可靠的农产品需求旺盛，却缺
乏稳定的购买渠道。同时，不少企业也
需要稳定的农产品供应源。这让他看到
了“订单农业”的商机。

多次洽谈后，占银才和浙江嘉兴的
一家大型商超企业，达成了长期合作协
议——由对方提供品种需求和销售渠
道，合作社按照绿色食品标准进行种植
管理，符合标准的产品照单全收。

“最终，我们决定种植‘梦想青甜 2
号’绿色小番茄，它对生长环境要求很高，
若露天种植，果子的品相、口感和产量都
无法严格把控。”占银才介绍，通过设施农
业，引进先进的水肥一体化设备，智能化
控制小番茄生长所需的温度、湿度和水
肥，确保每一颗果实都达到最佳品质。

除了村民入股，占银才还为村里的老
人提供就业岗位，除草、剪枝、疏果……每
天都有10多位村民固定务工，农忙时果
园里有近 50 位工人。“每天走几十米就
到果园了，做的都是轻松活，每个月还能
拿2000多块，在外面打工可找不到这么
好的事。”詹河村 70 多岁村民靖芙蓉笑
着说。

据了解，为了满足嘉兴企业订单的
数量需求，占银才联合新洲李集街道某
合作社，将小番茄种植面积扩展到50亩，
平均每亩产量能达到8000至10000斤。

“第一年试种也是摸索的过程，若
‘订单农业’能形成一定规模，我们计划
带着整个村子一起种，形成特色番茄产
业园，带动村集体增收。”面对未来，占银
才信心满满。

（蔡梦娅 蔡先进 姜勇）
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“大伙儿加把劲，订单合同已经签好了”

占银才查看“红心玫瑰香”火龙果生长
情况。 蔡梦娅 摄
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驯化有道 技术攻坚实现从活饵到饲料

“饲料鳜的养殖成本相比传统活饵
鳜要低 8—10 元/斤，而且产量高，活饵
鳜养殖亩产仅 500—1000 斤，饲料鳜亩
产轻松就能达到 3000—4000 斤。”徐亚
兵介绍，饲料鳜生长周期长于活饵鳜，但
产能优势十分突出。

2023年，徐亚兵与华中农业大学刘
立维研究团队联手成立华鳜农业，专攻
本土鳜鱼苗闭环式繁育和饲料鳜驯化养
殖。徐亚兵带领企业，从20万尾鱼苗起
步开展驯化。

为提升鳜鱼苗质量，在繁育中，要严
防外界带入病害，所需活饵鱼必须自给
自足，全程闭环式繁育。摆在眼前的第
一道难关，就是配套活饵鱼。

王子华介绍，一条鳜鱼从幼苗长至
商品规格，需要吃 5000 条左右的饵料
鱼，特别是在幼苗阶段，一天要吃掉 30
条“水花”（活饵鱼幼苗）。而且为了让幼
苗时刻能吃到适口的饵料鱼，对饵料鱼
的催产时间要提前推算出来，并精确到
小时，一旦饵料鱼不适口，会大大降低鳜
鱼苗成活率。

从繁育车间转入设施鱼塘，是鳜鱼
苗进入“标粗”阶段。这一阶段的鱼苗不
仅进食量大，还“挑食”，致使1亩鳜鱼苗
标粗塘，就需要10亩饵料苗塘来配套供

给。而这仅仅只是解决了“养活”问题。
“改变鳜鱼吃活饵的天性，是一个逐渐转
变的过程。饲料鳜鱼苗的驯化尤其需要
耐心。”王子华说。

王子华介绍，驯化鱼苗分为四个阶
段，首先是喂鳜鱼苗吃鲜活饵苗，第二步
是喂活力不足的饵苗，第三步是新鲜死
饵苗掺饲料投喂，最后一步才是投喂含
高蛋白质且适口的饲料，循序渐进，每个
阶段都不能操之过急。

“要让鱼苗肯吃饲料，从第一阶段喂
食鲜活饵苗时，就要同步用水管多孔位
向水面射水，作为放饵进食的‘信号’，让
鱼苗适应并形成条件反射。而在这一过
程中，冲水的流速、角度都有影响。”为了
观察鳜鱼苗的反应，3年来，王子华将涉
及喷水的要素研究个遍，“水管是单排孔
还是双排孔，不同孔距、孔径产生的不同
压强，都有影响”。

随着经验不断积累，华鳜团队的驯
化技术逐渐走向成熟。“以全饲料投喂达
15天以上的饲料鳜鱼苗，才标志着驯化
成功。目前我们的驯化成功率已经可以
达到85%以上。”徐亚兵介绍，该企业的
饲料鳜鱼苗已经得到市场认可，“2026
年，我们饲料鳜鱼苗的产能将达到 100
万尾，目前已经被预订了一半”。

种苗自强 本土苗“金钟罩”破解“外地苗”依赖

“保障饲料鳜产业的发展，本土繁育
高质量鳜鱼苗种是基础。”徐亚兵坦言，
这一认知，是从惨痛的失败中总结出的
经验。

2023 年 3 月，有着 30 年养殖经验
的徐亚兵在一次校企合作活动中，接
触到华中农业大学水产学院刘立维副
教授，了解到其团队正在研究一项新
技术：鳜鱼饲料养殖。这种养殖模式
的优势立即打动了徐亚兵，他决定与
该团队合作。

然而，刚起步的徐亚兵遭遇“当头一
棒”：他斥资120万元从外地购买了一批
鳜鱼苗，准备回村开展驯化养殖，结果鳜
鱼苗在入塘后竟全部死亡，“苗种无法适
应本地水土，只能当交了学费”。

徐亚兵介绍，多年来，武汉本土鳜鱼
养殖依赖“外地苗”，但斥资买回的鱼苗，
经过长途运输、气温水质变化和药物影
响，很容易应激死亡，“能有三成苗存活
下来，就算一次成功的购苗了”。

鳜鱼苗无法存活，又何来驯化？望
着眼前养育过大咀渔业村世代渔民的斧
头湖，徐亚兵作出了一个决定：自己繁育
可靠的鳜鱼苗。

在华农团队的技术指导下，华鳜团

队以本土野生鳜鱼作为亲本，成功孵化
鳜鱼苗20万尾，同时以本土赤眼鳟替代
鳜鱼的传统配套饵料鱼鲮鱼，实现了亲
本鱼和饵料鱼品种的完全本土化。“鲮鱼
不适应湖北秋冬季的低温，且自身容易
携带病毒，而我们寻找到的长江水系野
生赤眼鳟，对水体耗氧需求低、自身病害
少，可在武汉越冬，非常适合作为鳜鱼的
配套饵料鱼进行大规模繁育。”

为了保证孵化出健康的鳜鱼苗，每
尾亲本“候选鱼”首先会被送去生物科技
企业进行检测，确认其是否携带病毒，相
当于在正式繁育前再加道保险。“来自本
土野生鳜鱼的苗种更适应本土水环境，
带病少，更强壮，加上同样来自本土的野
生赤眼鳟苗种，共同构建出一个隔离传
染病害的‘防火墙’。在这个相对封闭安
全的‘墙内’，极大提高了鳜鱼苗的成活
率，为后一步驯化出‘饲料鳜’打下坚实
基础。”王子华说。

今年，华鳜基地成功繁育了公分苗
2000万尾，售出的鱼苗得到了村民和客
户的肯定。“共计有117家客户购买，目
前没有一例反馈鱼苗有品质问题，村湾
周边的养殖户都切实受益了。”徐亚兵语
气中充满了自豪。
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“以前这个时候只是上午忙，现在要从早上忙到天黑！”在长江新区六
指街道红光村林福昇果园农场，果农们抱着沉甸甸的果子穿梭在大棚间，
农场负责人林百通的声音里带着藏不住的喜悦，自“大地丰味”第五站探
访新闻推出后，这里的“红美人”火了。

“果肉细腻无渣，汁水饱满得能吸着吃。”上周末，不少市民开车从武
汉三镇赶来采摘，捧着刚摘的果子称赞。还有人在朋友圈晒出果园视频：

“8年的‘青壮年’果树果然壮硕，果子个个比拳头大。”
“最近来采摘的客人比去年多多了！”林百通感叹，不仅如此，之前一

直专注于线下采摘与本地销售的他，还通过“大地丰味”学到了电商技巧，
“可以把‘红美人’卖得更远。”

林百通介绍，因为一人打理果园，他不能实时回复“大地丰味”微信社
群中的订单咨询，“不少私信的订单遗漏了，给顾客造成不好的印象”。同
在“大地丰味”微信社群中、“大地丰味”第四站蔡甸香粉王莲藕的市场营
销负责人见状，手把手教他开店铺、上产品、下载订单、回传快递单号，甚
至帮他设计了产品详情页，“现在我也不用实时盯着手机消息了，每天下
午4点按照后台订单发货就可以了，解决了我的大问题”。

据了解，最近一周，林百通的“红美人”销路已经打开。更让他惊喜的
是，粉丝的分享带来了“连锁反应”，不少新顾客通过朋友推荐下单，说“信
任‘大地丰味’的品质，也相信农人的实心”。现在，林百通的果园里，果农
们正忙着摘果、打包，脸上洋溢着丰收的喜悦。 （邹卓然）

“要从早忙到天黑！”

红光村“红美人”火了

大地丰味第五站档案

丰味地点：长江新区六指街道红光村林
福昇果园农场

丰味产品：“红美人”果冻橙
丰味时间：每年10月底至次年1月
丰味联合主办：《大地》武汉乡村振兴周

刊、武汉市农业农村局、长江日报长江严选
社群专享价：“红美人”果冻橙现场采摘8

元/斤；礼盒包邮到家价5斤/50元、10斤/100元。
购买方式：扫描右方社群二维码进群即

可购买。
咨询电话：15167612215
温馨说明：“大地丰味”推荐优质农产品

价格均为农场直供价，主办方不向农场收取
任何费用与差价，请市民朋友通过“大地丰
味”唯一通道购买。

社群二维码

扫码观看
“红美人”视频

徐亚兵查看驯化的饲料鳜鱼生长情况。 长江日报记者刘帅 摄

育苗减少病害 改良降本增效

饲料鳜在汉驯化成功
长江日报记者刘帅 通讯员万仁强

“这个鱼塘是商品鱼养殖塘，里面养的全是饲料鳜。每斤30尾的饲料鳜鱼苗，经过5个月养殖可达‘标鳜’商品鱼规格。”11月11日下午，江夏区山坡街道大咀渔

业村的华鳜基地16号塘边，湖北省华鳜农业发展有限责任公司（以下简称华鳜农业）总经理徐亚兵和技术总监王子华，从塘里随机捞起一笼鳜鱼，逐条进行观察。

只见每条鳜鱼身长都在18厘米左右，在徐亚兵手中不停翻腾，小小尾鳍一触水就能掀起半米高的水花。“你看，表皮光亮、黑白分明，活力十足。”徐亚

兵介绍，今年，华鳜农业饲料鳜鱼苗驯化成功率高达85%，高于65%的驯化“合格线”，标志着其驯化技术臻于成熟。由于在成本、亩产等方面具备优势，饲

料鳜被徐亚兵视为企业发展的发力点。

工作人员给鳜鱼投喂饲料。

本版策划/李英波 统筹/贾蓓

■长江日报记者余康庭 通讯员李雪媛 郭晴晴

11月13日，新洲区潘塘街道汉楼村田间小路上，
58岁的村民戢毕双刚摘完菜，粗糙手指摩挲掌心，给
进村走访的驻村干部算收成：3亩多地年流转费900
元，在流转出去的地上打打零工，今年能攒下1万多
元！阳光洒在他的脸上，笑意藏不住。

谁能想到，这片让他心满意足的土地，曾是他的
“心病”。戢毕双指向远处高低错落的田块，回忆道：“以
前家里的两块地分在村东、村西，来回需要半小时。播
种收割全靠肩扛手刨，农忙时天不亮下地、天黑才回，
辛苦一年除去成本，每亩净赚不到600元。”那时的汉楼
村，不少农户都陷在这种“种不动、丢不舍”的困境里。

武汉市烟草专卖局、湖北中烟武汉卷烟厂驻村工
作队入驻汉楼村后，了解到这种情况，和村“两委”一
起，开始了通过土地流转联农带农促增收的探索。驻
村工作队的队员们带着卷尺、笔记本逐块量地，记录
位置、面积与土壤情况；晚上就在村委会开“院坝会”，
用家常话给村民算“明白账”：“零散地像碎布片，机器
进不来，只能靠人工，又累又不赚钱；集中连片流转
出去后，机器一天能耕上百亩，省劲还能涨收益。”

党员带头率先签流转协议，乡贤上门帮乡邻打消
顾虑，短短3个月，全村有1050亩土地归集到村集体。
推土机轰鸣中，田埂被推倒重建，“巴掌田”连成一望无
际的“丰产方”，“党支部+工作队+土地流转+社会化托
管”的工作机制，成了汉楼村产业振兴的“新坐标”。

土地流转“活”了，产业发展跟着提速。驻村工
作队队长董怀刚带领村“两委”跑遍武汉周边农企，
成功从荆门引进湖北勤发农作物种植专业合作社。
如今，走进高粱地，一人多高的秸秆挂着沉甸甸的穗
子，看得董怀刚很是满意：“这高粱品质好，早跟酿酒
厂签了订单，光这片土地流转就为村民增收22.5万
元。”收割季里，田边停满农用三轮车，村民装袋、过
秤的笑声，混着高粱甜香飘满田野。

土地流转还唤回了返乡能人。在广州做花卉生意的王小明，带着对
家乡的眷恋想回乡创业。工作队得知后，主动牵线省、市农科院专家帮他
测土壤、看墒情。最终，王小明放弃“水土不服”的花卉，流转300亩地，以

“红冠桃”做主打品种建起了桃园。“这桃林是我的‘生态银行’。”桃园里，
整齐的桃树下土鸡啄草、白鹅鸣叫，王小明蹲下身扒开树根落叶，露出松
软的腐殖土，“鸡鹅除草除虫，粪便肥田，省了化肥钱，桃子还成了‘绿色食
品’。”今年夏天，桃子成熟前半个月，山东、内蒙古的客商就开着冷藏车守
在了村口。工作队还当“推销员”，通过“以购代捐”帮他卖掉4万余斤桃
子，让王小明更坚定了扩建果园的想法。

产业兴了，集体经济也壮大起来。由驻村工作队帮扶建设的光伏电站
里，深蓝色太阳能板在阳光下发亮，这个200千瓦时的“阳光银行”，每年能
给村集体带来25万元的稳定收入。董怀刚翻开账本，资金用途写得清清楚
楚：80%用于公益性岗位和教育、医疗补助，20%为产业升级等其他费用。

村部会议室里，“和美乡村规划图”铺在桌上，驻村工作队和村“两委”正
在一起优化方案。董怀刚用红笔圈出重点：桃园旁闲置仓库改冷链车间，塘
堰边空地建民宿，高粱地旁打造“市民打卡点”。“我们要把一产‘土地账’、二
产‘加工账’、三产‘旅游账’串起来，吸引市民下乡，春天赏桃花、夏天摘鲜
桃、秋天收高粱、冬天住民宿。”憧憬未来，董怀刚和大家伙干劲十足。

驻村工作队队长董怀刚（中）和村“两委”在高粱基地查看长势。
长江日报记者余康庭 摄
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