
亚非农业科技园育种基地的西兰苔、皱叶菜露天种植展示区。
长江日报记者刘帅 摄

贺亚菲在亚非农业科技园育种基地。长江日报记者刘帅 摄
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■长江日报记者刘帅 通讯员肖涵

“别人晒车晒房，我在地里晒
太阳。”短视频平台上的张惠君朴
实干练，“话风”却俏皮活泼。这
位从深圳返乡创业的黄陂女孩，
几乎以一己之力撑起面积200多
亩的农场，更用短视频和直播为
农场搭建起一条线上销售快速
路。在第三届“武汉农匠”职业技
能大赛中，她凭借出色的表现获
得农播客赛项二等奖。

在网上，张惠君的账号叫“二
姑娘（新农人）”，她创办的“二姑
娘家庭农场”位于黄陂区王家河
街道大湾连村。农场种植区里，
既有用来酿酒的高粱，适合采摘

的彩虹蟠桃、樱桃、山农酥梨等水果，也有供应农家
乐的菜薹等各种蔬菜。养殖区里，数百只生态鸡、
鸭、鹅、豚活泼欢腾，引进的黑猪膘肥体壮，“仅仅把
它们喂饱，就够我忙活大半天”。

数十斤重的饲料袋，张惠君连拉带拽，独立搬进
仓库；停在田边的旋耕机，张惠君驾驶起来轻车熟
路；甚至连给母猪配种这种技术活，她都亲自上手，
堪称农场版“六边形战士”。

“别看我现在这么‘彪悍’，回乡创业前，我可是
正宗的职场白领。”张惠君说，大学毕业后，学习工商
管理的她前往深圳，成为一家互联网企业的人事主
管，并通过自学转型成为UI设计师。然而，稳定的高
薪并不能化解她的漂泊感，日渐年迈的父母也需要人
照顾，经过深思熟虑，她毅然辞职回乡创业，“我的同
学大多都在创业，我也不能落后”。

2022年，张惠君开始运营家庭农场。她从零起
步，学习农场经营与自媒体运营，用自己擅长的摄影
与剪辑，记录农场的点滴日常：晨雾中高粱拔节，夕阳
下樱桃泛红，妈妈在菜园里笑着摘菜……没有团队，
她就身兼数职。“最早的视频只有几十播放量，我就琢
磨节奏、学写文案，把直播间当成和朋友分享生活的
客厅。”她的解说幽默亲切，逐渐吸引了一批热爱田园
生活的粉丝。如今，她的视频账号累计粉丝已超20
万，拥有百万播放量的原创视频超过30个，家庭农场
年营收达到210余万元。更让她自豪的是，通过“月
月有直播、季季有主题”的策划，农场中的彩虹蟠桃、
生态黑猪、酥梨等特产通过屏幕卖往了全国各地。

个人奔跑不如众人同行。随着农场规模扩大，张
惠君开始主动带动周边农户与新农人。她收罗汉山庄
创始人潘应权为徒，手把手教其直播策划与运营，助其
打造出万人直播间。“自己富不算富，能带动更多农民
运用好手机这个新农具，才更有意思。”张惠君说。

长江日报讯（记者蒋太旭 刘帅 通讯员张小芳）
“不是我们找别人，是别人主动发邮件找我们要种子
试种。”武汉亚非种业有限公司（以下简称亚非种业）
外贸部经理陈倩钰向长江日报记者透露，公司自主研
发的西兰苔、西兰花等蔬菜种子，已在韩国、越南、西
班牙、斯里兰卡等多国开展试种，曾长期被国外垄断
的高端蔬菜种子，正凭借武汉农人的自主创新实力，
赢得国际市场主动关注。

西兰花种子曾是我国种业被西方垄断的典型领
域。2017年以前，西兰花种子进口比例高达95%以
上。为突破这一困境，亚非种业自2006年成立起，持
续攻关并成功培育出具有自主知识产权的“亚非西
兰苔”——该品种以西兰花为母本、芥兰为父本杂交
选育而成，既保留了西兰花的营养价值，又更符合国

人对清脆口感的需求，目前在国内市场占有率已超
过85%，摆脱进口依赖。

随着品种表现日益突出，亚非种业开始吸引海
外客户关注。去年6月起，公司陆续向韩国、越南、西
班牙、斯里兰卡等国寄送西兰花、西兰苔及皱叶菜等
种子样品，开展小规模适应性试种。“我们品种的表
现，已经引起海外一些大型种业公司下游客户的重
视。”陈倩钰表示，试种需求多源于客户通过宣传资
料了解后主动联系，希望验证这些品种在不同气候
条件下的适应性。

目前，越南地区已初步反馈西兰苔表现良好，其
他地区的试种结果预计还需等待1—2个月。公司表
示，将在完成系统评估后，稳步推进表现优良品种在
共建“一带一路”国家的商业化推广。

当我用指尖触碰那块形如种子的巨石，感觉到
的是粗粝与坚硬。贺亚菲称之“百年基石”，那一刻，
我忽然对“种业翻身仗”有了更深的理解：这远不止
是一场技术突围。

这首先是一场“志气仗”。20年前，一家初创民
企，敢挑战被国际巨头垄断的西兰花种子研发，要的
就是武汉人“不服周”的骨气。当行业流传“搞育种
是找死，不搞是等死”，亚非种业的选择，是对受制于
人的命运说不。墙角里播下的，不仅是种子，更是要
把饭碗端在自己手中的志气。

这更是一场“体系仗”。一家民企何以撼动长久
以来的垄断？答案在“融入”。从借力院士团队到共
建行业标准，亚非种业把自己锻造成国家种业战略的
关键齿轮。它印证：打赢翻身仗，不能单打独斗，必须
深度嵌入国家创新体系，形成握指成拳的合力。

最厚重的，是这场仗的“民生底色”。当“共富链
条”将成千上万农户串联，当“亚非菜”走进千家万户的
火锅与奶茶，种业翻身仗的成果，便从实验室的论文、
公司的报表，化为了田间地头的获得感与市民餐桌上
的幸福感；让农民增收致富，让人民吃得更好、更健康。

然而，贺亚菲的清醒提示着另一面：核心技术的
差距仍在，市场的竞争永不停歇。

走出亚非育种基地，回望那块种子般的巨石，肃
然起敬，更感千钧之重。从武汉的试验田，到“一带
一路”的沃野，中国种子的行程，也是中国创新从追
赶、并跑到渴望引领的行程。

这是一粒种子的故事，也是一个民族在关键领
域行稳致远的坚实步履。

基石已立，但基石之上，是永不封顶的攀登。
（长江日报记者蒋太旭）
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茶乡冬色
冬季，在黄陂区蔡家榨街道，一垄

垄绿色茶苗、一片片色彩斑斓的山林、
一处小村湾和蜿蜒畅通的道路构成一
幅唯美画卷。 张兵 摄

大地新视点

武汉农匠

自主创新赢来国际市场“敲门声”

武汉蔬菜种子出海试种
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张惠君在“武汉农匠”大赛
决赛路演现场。

长江日报记者刘帅 摄
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一粒种子的“翻身仗”
长江日报记者蒋太旭 刘帅 通讯员张小芳

1月5日，小寒，武汉汉南种业小镇。亚非农业
科技园220亩育种基地里，西兰苔舒展碧绿的花茎，
皱叶菜翻卷墨绿的叶片，十余种特色蔬菜静静生长，
诉说着这家民企近20年的时间里，从追赶、突破到在
细分领域形成优势的种业突围征程。

科技园的门口，巨幅宣传牌上的话语昭示着企
业的初心与使命：“开展种源‘卡脖子’技术攻关，立
志打一场种业翻身仗”。园内，一块数吨重的青石静
卧，上刻“质量、品牌、信誉、服务”八个大字。一牌一
石见证的不仅是一家企业的崛起，更是一个产业从
全面依赖进口、受制于人，到奋力实现关键技术自
主、在部分领域实现突破的缩影。

“找死”研发，还是“等死”受制？

2006年春，贺亚菲与两名员工在一间简陋的办
公室创立了武汉亚非种业有限公司。资金有限，方
向却清晰：专攻十字花科蔬菜种子。中国种业圈，尤
其是民营企业间，流传着一道残酷的“选择题”：搞育
种，投入大、周期长、风险莫测，像是“找死”；不搞育
种，永远没有核心技术，只能“等死”。

现实冰冷而尖锐：以西兰花为代表的高端蔬菜种
子长期依赖进口。“别人说断供就断供，说涨价就涨
价。”贺亚菲回忆，“没有自己的种源，永远只能仰人鼻
息。”亚非种业选择了最难的路——“找死”进行研发。

在墙角播下希望，“西兰苔”破土成金

最初，他们在基地最不起眼的墙角偷偷试种西
兰花。谁会相信，一家初创的民营小公司，竟敢挑战
由国际巨头牢牢把持的“铁壁江山”？

“餐桌上的西兰花越流行，种源上的痛感就越清
晰。”贺亚菲发现了一个关键差异：“中国人更习惯芥
兰、菜心那种清脆爽滑的口感。”一个破局思路应运
而生：以西兰花为母本，以芥兰为父本，杂交选育更
适合国人口味的新品种。

历经无数次测配、筛选与失败，2016年，“亚非西
兰苔”问世。“口感甜脆清香，比西兰花更适合家常口
味。”武汉某超市导购的评价道出了消费者的心声，
如今这个兼具西兰花营养与本土风味的品种，在国
内同类产品中的市场占有率超过85%。

与此同时，亚非种业对西兰花新品种的研发没有
停止。据了解，2022年，我国自主育成的系列西兰花
新品种已开始推广，国内自主品种夺回约15%市场份
额。在这股集体突围的浪潮中，亚非种业冲在前。他
们累计培育西兰花、西兰苔新品种49个，获得13项植
物新品种权，为产业注入“中国芯”，仅湖北地区西兰
花种植面积就从500亩激增至每年10万亩左右。

国家大宗蔬菜产业技术体系岗位科学家李占省
评价：“亚非种业在西兰苔等细分品类上，实现了从
追赶到并跑，甚至局部引领的跨越，证明了中国种企
完全有能力掌握关键育种的主动权。”

借助“国家队”智慧，实现育种“精准制导”

走进亚非种业的分子育种实验室，精密仪器正
在高效运转。“传统育种好比‘大海捞针’，现代分子
育种则是‘精准制导’。”研发负责人比喻道。

他们与浙江大学、华中农业大学、中国农科院等
顶尖团队深度合作。“民营企业搞育种，必须善于融
入国家创新体系。”贺亚菲说。融合的成效显著：公
司拥有500余份西兰花核心种质资源，牵头制定了西
兰苔国家标准及多项省级标准，其青花菜系列产品
获评湖北制造业单项冠军。

2025年推出的“亚非万连青皱叶菜”，维C含量
是猕猴桃的2.5倍，钙含量是高钙牛奶的3倍，兼具多
种健康功能。这款“营养美味”的蔬菜迅速走红：每日
供应7000余家奶茶店；在超市每100克售价9.9元仍
供不应求；成为全国连锁火锅店的“网红”菜品。

一粒种子，链起20万农户的增收账本

精准育种的成果，最终要落地田间，变成农户的
“钱袋子”。

“2008年第一次试种亚非甘蓝，十几亩地亩收入过
万元。”云梦四季长青蔬菜合作社理事长刘四田回忆，

“60多个采购商一天就把菜抢光了。”如今，他的合作社
种植亚非品种超千亩，年产值近千万元。他算过账：种
亚非的特色菜，每亩年均可为农户多挣3000—5000元。

刘四田的“增收账本”，是亚非种业构建“共富链
条”的缩影。这条链始于“科技种”——提供种子及全
套种植方案。中端是创新的“合资产销模式”：公司出
技术、品牌和渠道，农户负责种植，收益共享。“农户没
有后顾之忧。”老客户胡永平说。终端则是强大的“品
牌营销”，将特色蔬菜打造成大众消费品。

武汉乡村发展协会副会长兼秘书长陈明权分
析：“亚非种业的成功，在于打通了研发、种植、市场
三个关键环节，形成了良性循环。”

目前，亚非种业的新品种在全国累计推广种植
超200万亩，增加社会经济效益超100亿元，累计带
动20多万农户增收。

让“武汉种子”，沿着“一带一路”播种

对于亚非种业，中国种子协会副会长蒋协新这样
解读：“亚非种业，立足武汉，胸怀亚非。种业振兴，既
要端牢中国饭碗，也要为全球农业贡献中国方案。”

这一理念正在落地。亚非种业的西兰花、西兰苔
等品种已在韩国、越南、西班牙、斯里兰卡等多国试
种，2026年将进军土耳其、意大利市场。“我们输出的
不仅是种子，更是技术、经验和模式。”贺亚菲说。

征程并非一片坦途，贺亚菲十分清醒：“在西兰
花等大宗品类上，国外品种依然占据主导；生物育种
等前沿技术的差距依然存在；全球化竞争只会越来
越激烈。”这场翻身仗，远未到可以松劲的时候。

“公司第5年，有人出800万元收购，我没卖；第
15年，有人估值1.5亿元要入股，我也没接受。”贺亚
菲态度坚定，“我知道亚非种业的价值不止于此，也
知道这条路还得坚定地走下去。”

亚非农业科技园一角，形如种子的巨石是他8年
前运回的“基石”。“做种业要有‘百年基石’的决心。”
他说。

从长江之畔到“一带一路”，这场跨越山海的播
种，已然启程。

前方，是更广阔的田野，也是更激烈的竞争。

触石问耕


