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对话

走 进 武 汉 阿 里 中 心 7 楼 的
OPC社区，开放式的工位打破了传
统格子间的局限。暖色地毯、橙色
屏风与随处可见的绿植营造出温
馨氛围。门口的公告栏上贴满社
区活动通知，便签纸上是入驻创业
者的个性化名片。

“去年10月武汉阿里中心开园
后，我们试点推出了 OPC 社区一
期，目前 124 个工位几乎全部满
员。”阿里巴巴集团副总裁、总务部
&不动产管理部总裁刘菲说，二期
3000平方米250个工位将于今年8
月开园，提供可拎包入住的精装工
位、共享会议室及路演大厅。

一个人可以随时随地办公，为
何选择公共办公空间？

“‘一人公司’既是机遇，也
充满挑战。”云中星辰（武汉）科
技有限公司创始人卢朝阳坦言，
创意研发、产品营销、客户服务
都 得 自 己 扛 ，还 面 临 算 力 成 本
高、产业资源对接难、商业认知
有限等共性挑战。

活动当天，武汉阿里中心、首
义科创投集团、高校代表签署OPC
社区共建合作协议，将整合政企校
资源，为“一人公司”提供更多政策
支持：武昌智算中心在社区搭建专
属算力调度通道，发放 OPC 专属
算力券；首义科创母基金等金融机
构为企业解决“小而美”项目的早
期融资需求……

武汉阿里中心项目负责人花
君杰表示，社区配备技术顾问与主
理人，为创业者提供工具适配、技
术攻关、成长规划等个性化服务。
依托阿里巴巴AI+云计算的技术、
生态，帮助其对接电商、云计算、国
际站等业务场景，让创新成果得以
快速验证与商业化。

技术沙龙、创业下午茶、开源
工坊、项目路演……社区活动接
连 不 断 。 据 悉 ，社 区 还 将 打 造

“滨江 AI OPC 创业节”等特色品
牌 IP 活动，为创业者提供相互切
磋的舞台。

“利用 AI，我一个人能快速搭
建起公司的1.0版本，加上算力、政
策等资源支持，相信未来充满无限
可能。”武汉短语智能科技有限公
司创始人秦永亮说。

目前，阿里巴巴在全国布局了
多个OPC社区。深圳聚焦跨境电
商，南京偏重科创领域，武汉聚焦
人工智能。

花君杰表示，武汉高校资源密
集、产业活力强，大学生创业氛围
活跃，更擅长使用 AI。首批入驻
OPC社区的企业中，AI催生的“一
人公司”现象尤为突出。“35%聚焦
AI 领域，创业者从‘80 后’延伸到

‘00后’。”
武汉何以抢占新风口？当前，

武汉正在推进国家新一代人工智
能创新发展试验区、国家人工智能
创新应用先导区建设，出台了《武
汉 市 数 智 经 济 发 展 行 动 方 案
（2026—2028年）》。

“武汉滨江亲橙人工智能OPC
社区既是创业者的机遇，也是武昌
区主动拥抱人工智能时代，布局未
来产业的关键落子。”武昌区相关
负责人表示，将持续优化创新创业
生态，让武汉滨江数创走廊成为

“超级个体”逐梦的沃土、新质生产
力培育的高地。

当天，该社区面向社会发出首
批入驻征集令，邀请广大创业者拎
着电脑来武汉创业。计划到 2028
年底，培育100名人工智能领域的
超级创业者。

“一人公司”集聚，武汉何以抢占新风口
OPC（One Person Company，一人公司），即“由一人创建、具备永

久存续与有限责任特征的公司”。它体现了数字经济时代一种崭新的
创业形态：在人工智能技术支持下，个人创业者带领一支虚拟团队，完
成过去一个团队的工作，独立实现从创意萌芽到项目落地的全过程。

OPC社区，可以理解为给“一人公司”搭建的创业孵化器，为企业
提供空间、政策、算力、生态等创业要素。

记者：阿里为何要在武汉打造
人工智能OPC社区？

武汉阿里中心项目负责人花
君杰：在人工智能飞速发展的今
天，越来越多高价值创新来自高
度专业化的个体创业者与微型团
队。他们技术强、反应快、效率
高，却面临共性难题：起步阶段要
素成本高、试错空间小；成长阶段
资源、场景、资金对接难；成熟阶
段人才与组织能力不足。

武汉滨江亲橙人工智能 OPC
社区的诞生，正是为了破解这些
痛点。我们不只是提供办公空
间，更要打造“低成本起步、可持
续成长”的AI创新生态，让每一个
有梦想的创业者都能在这里实现

“单人成军”，冲锋在 AI 变革浪潮
的最前沿。

记者：武汉滨江亲橙人工智能
OPC社区有哪些优势？

花君杰：一方面，武汉拥有丰
富的科教资源与深厚的创新生
态，大学生创业团队活跃，叠加武

汉滨江数创走廊的产业集聚、金
融赋能，以及教育、医疗、商贸等
丰富应用场景，为人工智能创业
团队提供了广阔的发展空间。另
一方面，武汉阿里中心已经形成
成熟的数字经济产业生态，45 万
平方米综合体聚合阿里核心业务
与近 60 家优质企业，构建起数字
电商与人工智能两大产业集群，
能为创业者精准匹配资源与提供
高效服务。

记者：您对武汉首个 OPC 社
区有着怎样的期待？

阿里巴巴集团副总裁、总务
部&不动产管理部总裁刘菲：我们
为 OPC 社区提供政策服务、金融
服务、人才服务和法律服务四大
服务，我们的目标是让这些“一人
公司”在武汉安心起步、快速验
证、顺利长大。

阿里巴巴将发挥好桥头堡作
用，把亲橙 OPC 社区打造为滨江
数创走廊上一张有温度、有活力、
有影响力的创新名片。 采写：长江日报记者杨蔚 通讯员况昕昀 贺耀辉 全悦敏（参与采写：栾嘉雯）

让每一个梦想
都能在这里“起飞”

OPC社区一期124个工位几乎满员。

智能留白传媒有
限公司创始人袁超利
用AI制作动画。

栾嘉雯 摄

武汉短语智能科
技有限公司创始人秦永
亮用AI编程开发软件。

黄梦云 摄

云中星辰（武汉）
科技有限公司创始人
卢朝阳与AI携手开发
小程序。 栾嘉雯 摄

一个人、一台电脑，就是一家公司。

人工智能时代，“一人公司”也能“单人成军”。

2月3日，武汉首个OPC社区——武汉滨江亲橙人工智能OPC社区

在武汉阿里中心揭牌。社区为“一人公司”提供资本、算力、政策等一系列

创业支持，符合条件的“一人公司”还可在此申请免费工位。

2月3日，“‘马’上出发 蔡甸有礼——知音故里过大
年”蔡甸区新春文旅消费活动，在武汉城建开元森泊度假
乐园热力启动。作为2026 武汉新春消费季系列活动之
一，蔡甸区通过整合优质文旅资源，以近百项文体旅惠民
活动、四条精品漫游线路及诚意满满的文旅福袋，为市民
游客奉上“年味浓、业态全、福利足”的新春盛宴。

百项惠民福利齐发
点燃新春消费热情

活动在蔡甸区楚剧团带来的《滚龙闹春》中拉开序幕。
随后举行的“礼遇知音・蔡甸等你”粉丝回馈环节中，10位幸
运游客均抽中了总价值超2000元的“蔡甸新春文旅福袋”。
这份满载惊喜的福袋囊括了“游、住、品、赏”全方位体验：包含
武汉城建开元森泊度假乐园、武汉花博汇、九真山风景区及武
汉野生动物王国四大景区的亲子套票，十里莲华养心谷的特
色民宿入住体验，以及蔡甸莲藕新春礼盒和特色文创产品等。

“没想到能收获这样的惊喜，平常工作忙没时间，这
个春节我们一家三口终于能在蔡甸好好放松下了！”武汉
市民李诗吟在抽中福袋后兴奋地表示。获奖市民许仁杰
则点赞：“蔡甸的春节既有传统年味，又有实在福利，好玩
好看还能满载而归！”

各大景区现场发布的新春特惠同样诚意十足：武汉
城建开元森泊度假乐园推出幻想岛亲子特惠票与特色树
屋住宿套餐；武汉花博汇上线涵盖单人畅玩票、花海帐篷
民宿的新春预售优享套餐；武汉野生动物王国推出低至
79元的特惠门票；九真山风景区专为生肖属马的游客送
上专属福利，2月10日至3月3日期间，属马的游客均可
凭有效身份证件免票入园，并同步推出家庭特惠套票。

此外，贯穿春节的“知音和鸣”系列惠民活动，将陆续
举办文化下乡、非遗展演、全民健身运动会、迎春登高等
近百项文体惠民活动，持续为年味加码。

四条精品线路亮相
全景展现蔡甸文旅魅力

围绕“知音故里”文化内核与生态资源优势，活动现

场发布四条新春漫游主题线路，有机融合非遗、生态、亲
子、田园度假与特色美食。

“非遗年味游”线路里，游客可在武汉花博汇白天徜
徉万亩花海，夜晚观赏非遗火秀，参与孔明灯祈福；还能
前往知音童谷体验劈柴祭火、香囊制作等传统年俗，感受
非遗魅力。

“生态康养游”延伸至山水之间：在九真山风景区
沉浸式吸氧，于知音谷观赏“高山流水觅知音”实景演

绎；赴沉湖国际小镇邂逅数万只越冬候鸟；在后官湖国
家湿地公园参与冰雪嘉年华，或沿绿道骑行漫步，放松
身心。

“亲子欢乐游”专为家庭游客定制：在武汉城建开元
森泊度假乐园参与“寻找子期”沉浸式游园挑战；到武汉
野生动物王国与萌宠互动，游玩全新升级的猿猴部落、明
知山虎园。前往汉赛跑跑花园体验卡丁车竞速与梦幻飘
雪，让温馨亲子时光填满春节档期。

“乡村度假游”则尽显田园风情：走进十里莲华养心
谷，品尝特色“刨猪宴”，亲自参与打糍粑，定制专属团年
宴；长辈围炉煮茶，孩童玩转萌宠乐园，年轻人可在真人
CS、山地越野中释放活力。

喜爱美食的游客还可逛吃九坤金街·烟火潮集，或是
到新农美食集品尝非遗新农牛肉，顺带打包一份地道蔡
甸年味回家。

蔡甸区文旅局相关负责人表示，为营造年味更浓、活
力更强、人气更旺的消费氛围，抢抓春节假期客流，以今
年全区文化旅游提升年为契机，筹备丰富文旅体活动，以
核心景区为重点，串联全区旅游资源，绘制漫游线路，发
布优惠套餐，将民俗、非遗等融入景区和街乡，不仅聚人
气，也展示蔡甸的独特文化魅力，持续擦亮“知音故里 蔡
甸等你”文旅品牌。 （周佳玲 谢琼）

百项活动添年味 四条线路觅“知音”

蔡甸新春文旅盛宴邀您过大年

10位幸运游客抽中了“蔡甸新春文旅福袋”。 武汉城建开元森泊度假乐园推出新春系列活动。

“一个人”的身边
围满看不见的“AI员工”

“一人公司”在OPC社区怎样工作？
长江日报记者探访武汉阿里中心发现，“一个人”的身边，围满了看不见的

“AI员工”。在核心创业者主导下，AI参与产品设计、代码编写、活动策划等业
务流程，涌现一批AI教育、AI动漫等数字经济企业。

AI编程师
一个人完成一个技术团队的工作

2月2日上午9时，秦永亮在工位
上打开电脑，输入一行指令，与他的

“AI 编程师”开启当天的工作，屏幕
上，一行行代码迅速生成。与AI协作
研发一年多，秦永亮已能大致理解它
的“思路”。当天，他们的任务是为公
司已上线的英语短语学习软件增添
每日打卡功能。

秦永亮是武汉短语智能科技有
限公司创始人，拥有20余年英语教学
经验。“学英语光背单词效果并不理
想，我想打造一套以‘短语’为核心、
辅助语义理解的学习系统。”他介绍，

“教研老师与程序员之间往往信息不
匹配，研发沟通成本很高”。

秦永亮萌生了一个念头：自己就
是老师，在没有程序员的情况下，借
助AI能不能研发出学习系统？

“我没有编程经验，起步时连该
问AI什么都不清楚。”秦永亮一边学

习编程基础概念，一边将看不懂的专
业术语抛给AI寻求解释。

每天课余时间，他都与 AI“开
会”，逐步将脑海中的产品逻辑转化
为具体指令，再根据生成的界面反复
调整、推倒重来。

“AI 是个有耐心的编程搭档，从
不厌烦我的修改。”半年后，秦永亮与
AI 共同打造的“Phrase AI”软件雏形
诞生。打开软件，学生可跟随教师布
置的任务学习短语，系统会跟踪学生
的掌握程度，并为教师提供详细的数
据报告。

“因为 AI，我一个人几乎完成了
以往一个技术团队的工作。”去年11
月，秦永亮在武汉阿里中心租下两个
共享工位，不久又预订了 T1 楼的独
立办公室，“目前这套系统已在江西
景德镇一所学校投入使用，计划春节
后推广至更多院校”。

AI创意师
一个半月完成一部动画短片初版

智能留白传媒有限公司创始人
袁超的工位上并排立着两块屏幕。
左侧是AI动画制作界面，右侧是正在
细化的分镜图。“流云飘浮在崇山峻
岭间，整体基调以东方美学为主。”输
入指令后短短几秒，AI便生成了四张
风格各异的场景概念图。

袁超两年前在北京一家动画公司
工作，参与过多个大型项目的制作。

“一段高质量动画短片，制作起来需要
大半年，成本动辄过百万元。”2023
年，袁超察觉到AI正在快速渗透各行
各业，也必将改变传统动画电影高成
本、长周期的制作模式。怀揣创作个
人原创动画的梦想，看中武汉在AI动
画领域的市场潜力与人才优势，他毅
然辞职来汉创业。

“AI就是来干‘重活’的。”袁超举
例，短片中有一个需要呈现水墨风格
奇幻山水的场景。以往，美术指导完
成线稿和构图后，交给下游团队细化

和上色，来回沟通加上绘制，一套方
案好几天才能做出来。现在，AI就能
快速生成几十版不同色调、不同光影
效果的概念图。

“一个下午就能看到几十种可能
性。”袁超说，导演可以当即拍板选定
方向，这在过去是无法想象的。

“AI给的是素材库和灵感，真正的
内容创作和筛选还是自己做。”袁超说，
凭借这样的人机协作，原本漫长的剧
本、分镜、概念设计等前期筹备工作，团
队仅用一个半月就完成了初版。

OPC 社区定期举办的创业分享
让他感到“创业不是一个人在单打独
斗”。“在一次社群活动中，我和一位
拥有百万粉丝的自媒体创业者交流，
对方关于内容沉淀与品牌建设的思
考让我调整了原先急于求成的心
态。”袁超说，跨行业的交流在这里常
常发生，也能打破自己在内容创作上
的固有思路。

AI全能助理
公司成立不到两周已开发四款轻量级应用

2日上午10时，卢朝阳面前的屏幕
上，一行行代码如瀑布般飞速滚动。他
侧过身，指着其中一片区域对记者说：

“你看这个模块，上万行代码都是AI自
动生成的，我只要提出需求就可以。”

一个月前，卢朝阳和五位伙伴还
是一家互联网公司的技术开发人
员。随着业务调整，团队面临迁往杭
州或上海的选择。“我们都在武汉安了
家，想继续留在这里发展。”卢朝阳说，
六位年均30岁的程序员决定创业，成
立云中星辰（武汉）科技有限公司。

“以前开发一个像样的应用程
序，需要配备一名产品经理和两三名
开发人员，从设计、开发、测试到运
维，团队忙上两三个月是常事。”卢朝
阳介绍，现在借助AI编程工具，一个

人花一两周就能做出可用的原型。
公司成立不到两周，他们已开发出四
款轻量级应用。

“AI成了我的全能助理。我只需
画个极简的界面草图，它就能提供多
种设计方案。我把功能逻辑描述清
楚，它就能写出规范且可运行的代
码。”卢朝阳说，自己的工作重心也从
代码转变为精准提出需求。

入驻OPC社区，卢朝阳看中的是
开放的氛围，这里既有办公环境激励
工作进度，又摆脱了传统空间的束缚。

“过去纯粹做技术，离市场和真实
用户需求比较远。在这里，周围有从
事跨境电商、自媒体等各行各业的创
业者。”这种跨行业、即时性的交流，是
闭门造车难以获得的养分。

探访


