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武汉：努力打造全国碳市场中心

拥有全国碳市场“大数据中枢”中碳登，

正努力打造全国碳市场中心。以中碳登大

厦为圆心，3公里半径内的“环沙湖双碳经

济带”已初具规模。依托中碳登组建的绿色

低碳城市建设产业联盟吸纳了80余家成员

单位。2024年，碳产业规模已突破千亿

元。2025年底，“武碳江湖”碳普惠平台

上，累计注册用户突破200万。

上海：积极推动碳市场与国际接轨

是全国碳市场交易枢纽。截至2025

年末，碳质押融资总规模达1.06亿元，累

计质押量375万吨。上海正在帮助企业把

“卖碳的钱”用到更远的地方。长三角的氢

能交通、嘉兴的跨区域碳普惠……绿色技术

在这里“找到”更大的舞台。上海环境能源

交易所还积极推动碳市场与国际接轨，参与

国际碳贸易规则制定。

全国政协常委、上海公共外交协会会长
周汉民。

全国人大代表、湖北省农业科学院生物
农药工程研究中心副主任刘晓艳。

全国政协委员、中审众环会计师事务所
首席合伙人石文先。

长江日报特派记者柯丽芬 摄

全国政协委员、上海中青年知识分子联
谊会副会长、上海航天信息科技研究院院长
伍爱群。 长江日报特派记者柯丽芬 摄
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对话嘉宾：
全国人大代表、湖北省农业科学院生物

农药工程研究中心副主任刘晓艳

全国政协常委、上海公共外交协会会长

周汉民

全国政协委员、上海中青年知识分子联

谊会副会长、上海航天信息科技研究院院长

伍爱群

………………………………………

长江日报记者：碳市场与科技创新的关
联体现在哪里？

刘晓艳：科技创新是碳市场的“支撑
手”。一方面，它让碳排放“看得清、算得
准”，比如用卫星遥感、物联网实时监控企业
排碳；另一方面，它帮企业“降得下”，比如研
发清洁能源、节能工艺。在农业领域，土壤
固碳技术、生物发酵工艺都是科技在帮碳市
场“打底子”。

周汉民：核心是“倒逼”和“激励”。碳价
一形成，企业排碳成本高了，就被“倒逼”着研
发节能降碳技术；减下来的碳成了可交易的
资产，又激励企业继续在绿色创新方面投
入。同时，碳市场催生碳核算、碳监测等新产
业，带动整个绿色科技链发展。

伍爱群：二者是“双向赋能”。碳市场通
过价格信号告诉市场“低碳技术值钱了”，引
导资本往绿色创新方向“走”。反过来，科技
创新给碳市场装“引擎”——区块链，让交易
透明，大数据则让核算精准。这样，可形成

“市场牵引技术、技术支撑市场”的良性循环。

长江日报记者：武汉有中碳登，上海有环
境能源交易所。两座城市如何联手让“碳”这
一要素流动得更顺畅？

伍爱群：上海连续12年碳配额100%履
约，靠“配额有偿发放+碳普惠”这套体系，加
上区块链技术，让碳账户一键可查。更深一
层，两地可“技术+产业”配对：上海AI降碳
技术、智慧能源方案到武汉钢铁、汽车产业落
地，再配以绿色金融，让技术从实验室快速走
向市场。

刘晓艳：武汉有全国碳市场“大数据中
枢”中碳登，上海是全国碳市场交易枢纽。要
让碳流动，关键在“软硬联通”：系统上，两地
注册登记和交易平台深度对接，实现开户、结
算全流程电子化；产品上，上海金融强、武汉
数据实，联手开发碳期货、碳期权；数据上，建
设共享平台，打通企业排放信息，让碳价定得
更准。

周汉民：我认为要在四个方面发力：制度
上，统一核算标准，降低企业跨区域门槛；数
据上，加强监测体系，让碳账本更透明；金融
上，上海多推碳质押、碳基金，帮企业盘活碳
资产；产业上，武汉把碳收益反哺技术改造。
从而形成“制度、数据、金融、产业”四轮驱动。

长江日报记者：对企业来说，减碳投入是
实打实的成本。怎么让企业的绿色技术成果
变成看得见的收益？

刘晓艳：总体可以三步走：一是定标准，
两地联合制定碳资产评估体系，让银行敢放
贷；二是创产品，推出碳资产质押贷、碳保险，
设立专项基金；三是搭平台，跨区域交易互联
互通，政府推出税收优惠政策，引导社会资本
跟投。

周汉民：我认为有三个“变现”通道：一是
“配额变现”，企业拿未来碳配额质押融资，立
马拿到研发资金；二是“基金输血”，上海出
钱、武汉出项目，设立低碳科技投资基金；三
是“收益回流”，企业卖碳赚的钱再投入研发，
形成“减碳—赚钱—再减碳”闭环。

伍爱群：我的建议是建“双城联动”机制：
一是平台互认，上海认武汉碳资产，武汉信上
海碳价，企业拿配额两地融资；二是工具创
新，把绿色专利打包成可量化碳资产，银行按
此发放“碳减排挂钩贷”；三是设立联合基金，
政府和社会资本一起投入资金，对减碳好的
企业额外奖励。

（长江日报特派记者汪文汉 梁爽）
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上海与武汉相距约800公里。一吨碳从定价到确权，只
需几秒。对企业来说，这短短几秒意味着每一吨碳排放都有
了明确的价格标签。2021年全国碳市场开市时，这个价格标
签为48元/吨。2024年11月13日，这个价格标签达到历史
最高价108.5元/吨。

于是，一道选择题摆在面前：是继续花钱买配额，还是一
口气投资搞研发、自己把碳排放降下去？越来越多的企业选
择了后者。

全国政协委员、上海中青年知识分子联谊会副会长、上海
航天信息科技研究院院长伍爱群对此感到欣喜。他认为，碳
市场的价值就在于把减排的压力变成创新的动力。

在上海，实时碳价如股票波动

3月9日下午2时，上海环境能源交易所交易大厅内，电
子显示屏上的红绿K线不停地跳动。分析师正在给企业代表
讲解当日行情：“每吨实时价格82.8元，比上午又涨了。”

这一价格意味着什么？一家钢铁企业的环保负责人眉头
紧锁：“如果再不进行减排改造，每多排一吨碳就要花82.8元；
如果涨了，花的钱还会更多。”

当日下午3时整，收盘的钟声响起。交易数据瞬间传输，
跨越约800公里抵达武汉。

武昌沙湖畔的中碳登大厦内，登记结算大厅里的十几名
工作人员坐在电脑前逐笔核对当天交易数据。这里是中国碳
市场的“大数据中枢”，每天承接2000余家重点排放企业的交
易数据，每一吨碳去了哪里、归谁所有都要在这里登记造册。

“结算任务要在当天完成，尤其是在履约周期前后，业务
量非常大。”中碳登结算业务部负责人刘成琳指着电子显示屏
上滚动的数据解释说，“上海收盘后，数据就传过来了。团队
要赶在当天把账算清——今天谁买了多少碳、谁卖了多少碳、
钱要去哪家银行，每一笔都要对得上，然后企业才能用这些配
额去交易或履约。”

为什么这么做？因为对纳入全国碳市场的企业来说，每
年都需要履约。简单地说，就是企业一年的排碳额度是有标
准的。一年到头，排碳量低于配额的，剩下的配额可以卖掉；
排碳量高于配额的，则要花钱去买。

“这变成了企业不得不算的一笔经济账。”全国政协委员、
中审众环会计师事务所首席合伙人石文先说，碳市场的核心
价值在于让排放成本显性化。当排放成本超过技术改造成
本，企业自然会主动投入研发，探索低碳转型之路。这就是碳
价上涨对企业最直接的“倒逼”。企业如果不改造技术，就得
一直掏钱。

在武汉，企业用卖碳的钱搞研发

每吨80多元的碳价摆在面前，企业开始算账：是年年花
钱买配额，还是投资搞研发把碳排放降下来？

武汉钢铁有限公司选择了后者。
在武钢，高炉旁边多了一块电子显示屏——智慧碳管控

平台。屏幕上，每个生产环节的碳排放数据实时跳动：烧结用
了多少煤、高炉喷了多少煤粉、转炉吹了多少氧气，一笔笔清
清楚楚。

这套系统不是买来的，是武钢自己研发的。
“以前只知道每个月的碳排放总量，现在能看到每一分

钟、每一道工序的碳排放量。”武钢能源环保部负责人说。他
们发现，有了这套系统后，稍微调一调高炉运行参数，一天就
能省下好几吨煤。

除此之外，高炉富氢冶炼、余热余压回收、煤气高效利
用……每一项都是实打实的技术改造。

效果也看得见：碳排放强度累计降幅超过14%。
连续两年，武钢把这些配额拿到市场上交易。卖碳的钱

一分没留，全部投入下一轮技术研发——优化高炉工艺、升级
余热回收系统。

对企业来说，每吨碳排放价格82.8元甚至是108.5元不
再只是一个要掏出去的数字，而是一笔可以算回来的账。

武汉瑞博宏新能源有限公司专门推出了“碳普惠”项目：
在签约的厂房房顶铺满光伏板。每年，这些光伏板可发电2
亿千瓦时，全部自用。光伏发电越多，公司从电网买的电就越
少。少使用1千瓦时电，就意味着少排放一份碳。

该公司每年通过这个项目可减少碳排放量14万吨，预计
带来年均400万元的碳资产收益。

“我们会把这笔钱全部投入到新型光伏技术的研发中。”
该公司负责人说。

截至2025年末，上海碳质押融资总规模达1.06亿元，累
计质押量375万吨。对那些没有厂房设备抵押但有减排技术
的科技型中小企业来说，碳配额就是提前兑现的“研发资金”。

让“碳”从约束性指标转化为发展新动能

如今，从上海定价、武汉确权到资金反哺、技术落地，双城
联动早就超越碳交易的单一环节，已经延伸到绿色科技创新
的全产业链。双方达成的共识是，让碳价这根“指挥棒”挥得
更有效。

在武汉，以中碳登大厦为圆心，3公里半径内的“环沙湖
双碳经济带”已初具规模。依托中碳登组建的绿色低碳城市
建设产业联盟吸纳了80余家成员单位。碳监测、碳核算、碳
捕捉，一栋楼里串起一条产业链。

楼上是研发机构，楼下是应用场景。做碳监测传感器的
企业可以直接在武钢的产线上测试设备，搞碳捕捉技术的团
队能实时拿到工厂的真实数据。对企业来说，碳价“倒逼”他
们来找技术，而这些技术就藏在隔壁楼里。

中碳登成立以来，累计交易碳配额超7亿吨，沉淀的海量
企业碳排放数据正在成为这条产业链的“地基”。

依托中碳登，武汉正努力打造全国碳市场中心。2024
年，武汉碳产业规模已突破千亿元。2025年底，“武碳江湖”
碳普惠平台上，累计注册用户突破200万。市民骑共享单车、
用环保袋，低碳生活也能量化为碳资产。普通人的日常成为
碳科技的测试场景。

上海则正在帮助企业把“卖碳的钱”用到更远的地方。长
三角的氢能交通、嘉兴的跨区域碳普惠……绿色技术在这里

“找到”更大的舞台。
上海环境能源交易所还积极推动碳市场与国际接轨，参

与国际碳贸易规则制定。当中国的碳资产可以卖到国际市
场，企业手里的“卖碳的钱”就会变成一笔更大的研发资金。

“企业碳减排省下的钱可以用来从事技术研发，研发出的
技术又可以帮助企业卖出更多的碳。”伍爱群认为，上海与武
汉的双城联动让“碳”从约束性指标转化为发展新动能。

上海定价武汉确权，一吨碳撬动一场创新
长江日报特派记者汪文汉 梁爽


