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燃油危机
中国电动汽车助泰国绿色转型

中东战火延宕，能源价格攀升，燃油车车主
深受困扰。在泰国，持续加剧的燃油危机促使民
众务实考量用车成本，电动汽车凭借更低的使用
成本获得民众更多青睐。

近日，一则新闻广受关注：泰国总理阿努廷
驾驶着新购置的中国品牌比亚迪纯电动汽车出
行。在受访时，他还呼吁民众有条件就选择电动
汽车，不仅能节省开支，还能减少尾气污染。

日前举行的第47届曼谷国际车展，则直观
地展现出电动汽车逐渐成为泰国购车新风尚。

3月25日至4月5日，第47届曼谷国际车展
在曼谷北郊的曼谷印象会展中心举行。本届车展
汇集37个汽车品牌和8个摩托车品牌，比亚迪、长
安、小鹏、名爵、东风等中国品牌亮相，展出多款新
能源车型，吸引众多当地居民前来咨询选购。

记者采访发现，观展群体的关注点已从车辆
马力等传统燃油车特性，转向电动汽车的续航里

程、充电配套等问题。其中，中国品牌成为不少
参展观众的首选项。

来自澳大利亚的彼得在泰国生活了十余年，
此次来车展决定订购一辆电动汽车。“我了解到
比亚迪的新能源汽车在全球排名中位居前列，质
量有保障，相信这是一个正确选择。”

曼谷市民阿奇塔·罗通家里已有一辆燃油
车，此次观展希望选购一辆电动汽车用于接送孩
子。

“油价一直在涨，对于我们这些有孩子的家
庭来说负担挺重的。”阿奇塔说，她非常信任中国
品牌，因为中国电动汽车产业基础扎实，在泰国
市场发展迅速。

销量劲增
中国车企开拓市场迎重要机遇

据不完全统计，车展期间预订量排名前十的
品牌中，超过一半是中国品牌。

作为东南亚重要汽车生产国，泰国既是中国
新能源汽车出海的重要一站，也是中国车企布局

东南亚、拓展右舵市场的重要基地。泰国工业联
合会数据显示，2025年泰国电动汽车销量超过
12万辆，约占汽车总销量的19.37%，同比增长
80.27%，上升趋势显著。

广汽国际总经理卫海岗接受记者采访时说，
受技术进步和使用成本优势带动，泰国新能源汽
车市场规模持续扩大，在传统燃油车市场整体下
滑背景下，新能源汽车销售增长态势为中国车企
开拓市场提供重要机遇。

近年来，中泰在绿色交通、新能源汽车等领
域合作不断深化。第47届曼谷国际车展副主席
乍都龙·哥蒙密表示，中国汽车品牌丰富了泰国
消费者的选择。同时，中国在新能源汽车产业链
上的投资力度不断加大，相关产品也被泰国本地
企业采用，有效降低用电成本。

分析人士指出，东南亚国家尤其是泰国正处
于产业升级和绿色转型阶段，政府对新能源及低
碳发展的需求与中国车企优势形成良好契合。
随着绿色转型需求提升，泰国新能源汽车市场仍
具较大增长空间，中泰在这一领域合作未来有望
进一步提速。

泰国总理换乘中国电动汽车
曼谷车展新车预订前十过半是中国品牌

“油价涨成什么样了，你没注意到吗？”在位于澳大利亚
悉尼北部布鲁克韦尔区的比亚迪汽车销售门店里，当地居
民格雷厄姆日前对记者说，“这就是我买电动车的原因。”

格雷厄姆刚从这家店提了家中第一辆电动汽车。“这
辆中国电动车价格合理，功能比我想象的还要多。使用
电车后，估计家里每周可以节省一两百澳元（1澳元约合
4.83元人民币）。”他说。

比亚迪澳大利亚公司发言人保罗·埃利斯近日接受
媒体采访时表示，自全球能源市场动荡、燃油价格高涨以
来，当地客户咨询量已增长50%。

“市场明显转向纯电动车，尤其是价格更亲民的车
型。”埃利斯说，“咨询量飙升，我们的经销商门店挤满了
前来试驾的客户。”

近期电动车市场的异常活跃，预计将进一步推升中国
品牌汽车在澳大利亚的销量。据澳大利亚联邦汽车工业
商会发布的最新数据，今年2月，来自中国的汽车在澳销
量达到22362辆，中国首次成为澳大利亚月度最大新车来
源国，打破了日本自1998年以来长期保持的领先地位。

国际能源署署长法提赫·比罗尔近日在澳大利亚全
国新闻俱乐部发表演讲时说，当前能源供应形势“极为严
峻”，各方的应对措施将进一步推动交通运输领域的电气
化进程。

“5年前，全球售出的汽车中只有5%是电动车，而去
年这一比例已经达到25%。”比罗尔说，与欧洲、中国以及
其他一些亚太国家相比，澳大利亚目前稍显落后，但预计
未来交通电气化将加速发展。

一场席卷全球的能源危机让成品油高度依赖进口的
澳大利亚措手不及，加油站“油荒”已经从最初的偏远乡
村蔓延到城市。澳大利亚气候变化与能源部长克里斯·
鲍恩24日说，全国范围内出现至少一种燃料供应短缺的
加油站数量已超过550家。

在悉尼北部比肯希尔区，澳大利亚燃油零售巨头安波尔
石油公司的一家加油站已经断油3天，所有油枪上都贴上了

“抱歉，无法使用”的标识。刚下班的当地居民安杰拉把车开
进加油站本想加油，无奈之下只从便利店买了杯咖啡。

“油价上涨，生活成本也会增加不少。我这辆车一周
要花掉110澳元油费。也许该考虑买一辆电动汽车了。”安杰拉说。

在悉尼西部伯伍德区的广汽汽车销售店门外，顾客约瑟夫兴致勃勃地钻
进一辆广汽埃安电动SUV试驾。他对记者说，家里已有一辆柴油车和一辆汽
油车，但电动车是未来方向，而油价暴涨也让他更加关注电动车。

“如果要买电动车，我会首先考虑中国品牌。中国在这方面做得非常成
熟。”约瑟夫说，“中国电动汽车有很好的口碑。” 本组稿件文图均据新华社
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国企主导“以旧换新”破解置业难题

改善家庭在武汉·理想之地“换”来新生活
换一份安心——

国企直购透明高效，改善置业不“卡壳”
“想换房，最怕的就是旧房卖不掉，

资金断档。”在江岸区居住多年的刘娟
（化名）说，自己看中理想之地已久，但因
旧房一直挂在中介平台无人问津，迟迟
下不了决心。“现在好了，评估定价合理，
流程透明，两周左右就完成了旧房收购
流程，剩下的就是安心选新房了。”在她
看来，国企的信誉就是最大的保障，整个
过程规范高效，让人放心。

刘娟的经历是众多武汉改善家庭的
真实写照。武汉·理想之地推出的“国企
兜底、全程代办”置换模式，打消了市民
换房的主要顾虑，让旧房处置不再是改
善置业的障碍。

如果说可靠的置换服务是“敲门
砖”，那么项目本身出众的产品力则是
让众多家庭坚定选择的主要理由。作
为深耕江汉七十二载的本土国企，武汉

金融街集团以“好房子+好服务”为双核
驱动，打造建筑面积130㎡—225㎡四代
住宅，含电梯前室得房率超100%，空间
尺度和户型设计精准匹配武汉改善家
庭的居住需求。据统计，自“以旧换新”
计划启动以来，项目近三成的成交客户
选择了该方案，该项目也凭借国企品质
与创新服务，成为武汉楼市改善型置业
的代表性选择。

换一份舒心——

城市更新超前兑现，理想生活不用等
“为什么愿意换到这里？因为看到

的不是未来，而是现在。”这是众多置换
家庭的共同心声。作为改善型项目，武
汉・理想之地能获得市场认可，核心在
于其承诺的配套都在稳步兑现，从“期房
等待”转向“实景享受”。

去年开盘时，项目承诺的“城市更
新、生活焕新”正在逐一落地。武汉一
初学苑（理想校区）预计今年 9 月开
学，比多数住宅交付提前半年。由湖
北省特级教师领衔的师资团队已批复
到位。

商业配套方面，项目自带的近万平
方米“理享集”商业街，重点打造邻里社
交与体验场景。目前Uncle G咖啡、花
可茶、SPT餐酒吧等品牌已开业营运。
武汉籍艺人袁弘和妻子张歆艺主理的烘
焙品牌“面包会有的”华中首店，预计本
月开业。

与此同时，项目联动江汉区构建周
边“三横两纵”路网改造工程高效推进，
唐家墩路、马场路等主干道通行能力大
幅提升，地铁6号线与在建的10号线双
轨加持，让出行更加便捷。

康养配套方面，社区内的三养·健康
生活馆也已运营，配备专业医护团队与
先进设备，开设健康体检、慢病管理、康
复理疗等服务并联动武汉红十字会医院
开通绿色通道，为家庭成员提供健康保
障。

从学校到商街，从日常通勤到医疗
康养，这些“看得见、摸得着、用得上”的
配套兑现，正在将“理想”变成日常生
活。以旧换新来的，不只是一个新家的
门牌号，更是一个配套完善、新意十足的
生活方式。

换一份暖心——

每周一场社群活动，社区邻居成“理想搭档”
不同于传统住宅项目“重销售、轻运

营”的模式，武汉・理想之地坚持社群运
营前置理念。在住宅交付前，就已搭建
起完善的社群运营体系。羽毛球赛、健
康养生讲座、邻里市集、亲子运动会、读
书分享会……每周常态化开展的社群活
动，让业主们在入住前就相聚相知，提前
感受社区的温暖与活力。

这份对生活的用心，源于国企的责
任与担当。作为江汉区国资委直属国
企，武汉金融街集团始终以“创美好生

活，筑城市未来”为使命，凭借资金实力、
资源整合能力与风险抵御能力，为项目
发展筑牢根基。

“选择理想之地，不仅是选一套房
子，更是选一种长期的生活保障。”该集
团负责人肖汉江表示，国企的担当，就是
让每一位业主都能“住得安心、过得舒
心、资产放心”。

他介绍，项目的社区配套全部由金
融街集团自持运营。在持续的运营与投
入中，项目正从一个高品质的“人居示范

作品”逐步升级为一个有温度、有活力、
有归属感的“理想生活共同体”。

有业内人士认为，武汉·理想之地通
过“以旧换新”解决换房过程中的旧房处
置难题，以实景配套回应购房者对生活
便利性的关注，以社群活动增进邻里互
动，体现了当前房地产项目从“造房子”
到“造生活”、从“做项目”到“做运营”的
转型探索，让房子成为承载美好生活的
载体。

（林敏 熊雯）

“以前总觉得老房子住了十几年，换房是件麻烦事，没想到现在三环内的旧房子就能置
换个新家，孩子上学、日常购物、养老康养全不用愁。”日前，在位于江汉区唐家墩的武汉·理
想之地售楼处，刚完成置换手续的市民吴先生正带着家人参观实景样板间，脸上满是对新生
活的期待。

像吴先生这样通过“卖旧买新”实现居住品质升级的武汉家庭正越来越多。据悉，作为
武汉金融街集团倾力打造的湖北省房地产发展新模式示范项目，武汉・理想之地创新推出
旧房置换服务，由该集团全资子公司专业评估收购的旧房置换新模式，自启动以来已吸引近
千组家庭咨询，数十户家庭成功实现居住条件提升。

从“旧房难售、新房难等”的传统换房困境到“一站式置换、全周期护航”的全新体验，这
场由国企主导的焕新行动，不仅为武汉楼市提供了改善置业新路径，更以实景兑现的配套、
有温度的社群生活，重新定义了城市理想生活的内涵——换的不只是一套房子，更是一种更
优质的生活理念、更完善的生活环境、更和谐的邻里关系。

这是3月26日在泰国曼谷国际车展上拍摄的小鹏X9电动车。 新华社发
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