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以汉阳王家湾为起点，沿龙阳大道
一路向南至陶家岭附近，短短5公里的
主轴，是湖北最具影响力的汽车销售集
聚地。

1996年，这里诞生了全国第一个
标准4S店（东风雪铁龙），龙阳大道的
命运便与汽车后市场紧紧绑在一起。
这里，走出了全省最大的汽车销售企
业，也首创了4S店开进家居卖场的模
式。

如今，龙阳大道聚集了汽车产业类
企业147家，国内近九成主流汽车品牌
聚集于此，销售占武汉市四分之一。

从传统燃油品牌云集，到汽车新势
力抢滩登陆，龙阳大道“十里汽车长廊”
的30年，不仅映照出华中汽车产业的发
展脉络，更勾勒出中国汽车产业结构转
型的时代轨迹。

汉阳区相关负责人说，龙阳大道从
无到有，从传统到创新，已形成以汽车销
售服务为核心、配套产业协同发展的全
省最大汽车服务产业集群，走出特色发
展之路。

近日，长江日报记者走进龙阳大道，
探寻这个汽车标杆市场发展的奥秘与挑
战。

集群效应，沿街好店面“一铺难求”

近年来，受新能源汽车市场冲击，燃
油车品牌逐渐从龙阳大道退场。取而代
之的是，汽车新势力跑步抢滩登陆。

早在2015年，比亚迪成为首个入驻
龙阳大道的新能源品牌；2022年，问界、
极狐武汉首店相继开业；2023年，广汽
昊铂武汉首店落成；2025年，极氪、鸿蒙
智行、猛士、smart、蔚来等7个品牌集中
涌入。

今年3月底，零跑汽车华中5S旗舰
店在欧亚达国际广场开业，成为龙阳大
道上第44家新能源汽车展销店。

集群效应下，沿街好店面“一铺难
求”。蔚来汽车为在龙阳大道沿街布局
等了两年，其旗下品牌乐道也是等了半
年才于2025年春节前落子。

“龙阳大道强大的汽车产业集群效
应与核心区位优势，可以形成对武汉
及周边的高效辐射带动作用。”乐道湖
北区域中心相关负责人表示，此前，乐
道在武汉已有5家店，龙阳大道乐道中
心落成后，订单表现稳居湖北乃至全
国前列。

“十里汽车长廊已经成为新能源品
牌进入湖北市场的必争之地。”武汉汽车
行业协会秘书长王俊表示，龙阳大道北
接汉口，南邻“中国车谷”，二环线串起汉
阳与武昌，区位优势明显。30年积累的
品牌集聚、市场口碑和消费人气，让它成
为车企布局的天然首选。

“布局武汉，必先拿下龙阳大道。”极
狐汽车销售总监李洪军的这句话，道出
了众多品牌的心声，“错过龙阳大道，就
等于错过了华中汽车市场最核心的流量
入口。”

最新数据显示，武汉65个在售主流
汽车品牌中，就有58个品牌集聚在龙阳
大道，其中19个品牌将武汉首店落在这
里。2025年，龙阳大道新能源汽车销售
占比首次超过燃油车。

新旧碰撞，传统卖车模式被颠覆

“在互联网不发达的年代，龙阳大道
的汽车行情，就是华中车市的晴雨表。”

恒信一通汽车4S店市场总监朱江
滔在龙阳大道汽车行业工作多年，他亲
身经历过燃油汽车的高峰，也正在见证
燃油车市场的下行。他感慨，新能源汽
车的打法，正在彻底改变传统汽车经销
模式。

“燃油车时代，主机厂、经销商和消
费者信息不对称，同一品牌不同区域价

格、政策、服务都不尽相同。”恒信汉迪总
经理占世杰表示，新能源车浪潮迅速打
破这种格局。“主机厂统一定价，市场竞
争从拼价格，转向拼服务、拼体验、拼口
碑。”

消费场景也在突破传统。新能源车
卖场不再要求“前店后场”，仅需展示空
间即可成店。2022年，欧亚达奥特莱斯
店率先引入汽车4S店，开创“家居+汽
车”跨界新模式，一楼核心区让位理想、
小鹏、腾势等品牌。欧亚达国际广场更
是计划将一楼2万平方米黄金位置逐步
改为新能源展厅，打造“人车家生活”一
站式消费场景。目前，smart和零跑两
家店已率先入驻。

“买车和买家居的客群重合度较高，
这种融合让消费体验更完整。”欧亚达国
际广场总经理曾凡龙说，龙阳大道成熟
的汽车生态，为卖场打造新消费场景奠
定了基础。

近年来，龙阳大道正面临新旧汽车
市场的迭代，新能源汽车与传统燃油车
的碰撞正在此激烈上演。这种碰撞，正
在影响和改变龙阳大道的汽车后市场。
2023年，龙阳大道汽车长廊销量突破10
万台。目前，龙阳街道年销售额过1亿
元的经销商有39家，过5亿元的有6家，
过10亿元的1家。

全链生态，卖车更要卖服务

今天的龙阳大道，车水马龙、人声鼎
沸，仍是汽车后市场的“顶流”。

问界汽车品牌授权用户中心，作为
武汉首店，于 2022 年落户龙阳大道。
2024年，该店即交付4000多台，至今客
户保有量8000多个。

目前，龙阳大道周边已聚集众多
汽车相关企业，从销售、交付到售后、
改装、金融、充电，一个完整的服务生
态已然成型。

龙阳街道主要负责人表示，“我们不
仅要卖车，更要卖服务”。龙阳街道全力
构建产业全链生态，焕新汽车消费场景，
深耕体验式消费，打造多元场景。推动
汽车消费与会展、演艺、赛事、票根经济
联动，将流量转化为增量。

沿着车友路、龙阳湖东路，高端定
制、改装、装潢门店密布；多数门店整合
了新车销售、二手车交易、维修保养、汽
车改装等全链条服务，单一销售新车为
主的功能门店占比极低，业态融合趋势
显著。

伴随百度自动驾驶、湖北交投汽车
供应链产业园等项目相继落地，“十里汽
车长廊”汽车后市场产业，正由汽车销
售、维修，向后端的改装、网约车交付、汽
车金融，向前端的汽车设计、研发等领域
延伸。

今年，汉阳区围绕“1143”现代化产
业体系，提出培育汽车研发与服务特色
产业，推动从“集群集聚”向“生态赋能”
的质效变革。

汉阳区“十五五”规划提出，将着力
拓展新能源汽车产业链生态，持续更新
龙阳大道“十里汽车长廊”建设，推动龙
阳大道向“研产展销一体化”转型。

今年2月，武汉市发布《车谷产业创
新大走廊建设行动方案》，汉阳作为四个
专业化协同发展区，将立足龙阳区域，聚
焦汽车销售金融服务、检测认证与二手
车交易，完善汽车全生命周期服务体系，
构建辐射华中区域的全要素汽车后市场
服务与消费中心。

王俊认为，龙阳大道凭借深厚的产
业积淀实现转型，既是市场的自然选择，
也是产业升级的必然结果。通过推动汽
车研发与服务突破发展，深化与车谷的
协同联动，构建“制造在车谷、服务在汉
阳”的产业生态，助力武汉打造“世界车
谷”的宏大愿景。

（参与采写：谭经田）

■长江日报记者袁满
通讯员代玉 刘芬 魏琪

4月15日，一辆辆满载衣柜、橱柜
等全屋定制家居的货车，从中德国际
产业园欧派家居华中智能制造基地驶
出，发往安徽、山西等省份。一季度，
基地整装家居产品已发出3.9万单，占
总业务量的64%，智能化定制与供应
链优势正快速转化为市场份额。

在蔡甸经济开发区，以欧派家居、
格力暖通为龙头，已集聚40余家产业
链上下游规上企业，一个覆盖研发、制
造、服务全链条的百亿智能家居产业
集群已形成完整生态。前不久，该集
群成功入选2026年度湖北省中小企
业特色产业集群名单。

数字化生产贯穿全流程

走进欧派家居华中智能制造基
地，看不到碎木屑，闻不到油漆味。在
基地二期，由“智慧大脑”统一调度的
5台开料机器人精准作业。每块板材
经激光开料后，即被贴上全程可溯源
的二维码，实现从封边、打孔到包装的
自动化流转。一套全屋定制家居的生
产周期已被压缩至10小时。

“误差大于0.3毫米，系统自动报
警。”在“AI视觉检测系统”前，基地工
程技术组主任谢明亮介绍。板材经过
传送带，3秒内即可完成尺寸扫描，全
程无人干预。2025年制造基地投入
2000万元引入该系统，使缺陷识别精
度达99.8%，质检成本降低40%，返工
率从1%降至0.2%以内。

“数字化是生存和发展的必答
题。”欧派家居华中智能制造基地负责人高厦表示，其全
球大规模定制生产线已实现日产3000单产能。今年，公
司计划再投入1.1亿元推进数智化升级，建设“直通仓”智
能交付系统、打造700平方米大家居数智化全景展厅与
中部直播赋能中心，构建“线上引流、线下体验、数智转
化、全域服务”新模式。

在格力暖通制冷设备（武汉）有限公司，其“AI冷静
王”等智能产品运用新一代AI动态节能算法，可自主学
习用户习惯与环境，实现全年省电13.6%。“此类新品占
产品总量超89%。今年一季度，公司产量、产值同比增
长超50%，销售增长超100%，产能利用率达100%。”公
司相关负责人表示。

蔡甸经济开发区管委会相关负责人表示，数字孪生、智
能检测等前沿技术与生产场景的深度融合，正为整个智能
家居集群提升效能、丰富产品形态注入持续的数字活力。

板材供应到废料回收实现闭环

在距欧派家居华中智能制造基地不到2公里处，其
板材供应商——武汉德必隆新材料科技有限公司已就近
落户，每月稳定供应10万张板材，实现了“出仓即上线”
的供应链协同。

这是产业集群“龙头牵引、链式共生”的缩影。在规
划面积约86平方公里的蔡甸智能家居产业集群内，以欧
派、格力、万居隆等10家行业龙头为核心，已集聚40余
家规上配套企业，形成了从研发设计、智能制造到销售服
务的完整产业链。

产业生态的完善产生了强大吸引力。全球木工刀具
巨头德国乐客集团、蓝帜集团相继在蔡甸设立华中区域
服务中心，为集群内企业提供高端刀具设备支撑。“链上
配套显著降低了综合运营与物流成本。”乐客集团华中区
负责人袁向东表示。

循环经济模式也在集群内部成型。武汉红祥热能科
技有限公司直接入驻欧派园区，将其生产余料进行回收
加工，用于热能供应，年均为欧派创收超百万元，实现资
源闭环利用。格力暖通制冷设备（武汉）有限公司负责人
介绍，格力已带动15家配套企业协同发展，2026年将持
续强化链主功能，共同做强区域供应链体系。

蔡甸经济开发区管委会相关负责人表示，当前集群
已形成“链主企业+配套企业+研发平台+应用场景”的完
整生态，2025 年，蔡甸区智能家居产业集群产值达
314.24亿元，占全区工业产值的34.23%。根据发展态
势，预计2026年产业规模将突破350亿元。

（参与采写：周佳玲）

长江日报讯（记者杨蔚 通讯员况昕
昀 高悦）蜿蜒的山路上，一架货运无人机
满载货物从新能源皮卡上平稳升空飞向
送货点，卸货后前往接驳点与车辆会合并
自主降落，全程无需停车、无需人工干
预。这是武汉边界层运载科技有限公司
在“低空经济+新能源汽车”深度融合新赛
道上的“机车协同”新探索。

长江日报记者从武昌区经科局了解到，
武汉边界层运载科技有限公司（以下简称边
界层运载科技）近日正式签约落户武昌区北

斗（白沙）低空经济产业园。作为武昌区重
点引进的低空经济领域创新企业，边界层运
载科技聚焦“低空经济+新能源汽车”深度融
合，致力于车载大型无人机及智能协作系统
的研发与生产。公司一方面打造车载巡检
与吊运无人机整体解决方案，填补无人机与
智能网联车辆协同作业的技术空白；另一方
面依托新能源汽车成熟产能与技术体系，研
发汽车级大型无人机核心系统，探索“机车
协同”的低空经济落地新模式。

“刚落地就拿到融资和订单，是市场

对我们技术路线的最好认可。”该企业相
关负责人介绍，公司刚落地就获得融资和
订单，已完成近千万元种子轮融资。目
前，企业已获超千万元的市场意向订单。

“从航空电子到智能系统，再到汽车与
无人机跨界融合，我们始终瞄准‘卡脖子’环
节发力。”该公司创始人刘洋，是英国约克大
学航空电子博士、智能系统博士后，深耕航
空与汽车领域20年，其他核心团队成员由
南京航空航天大学教授、东风汽车工程技
术专家等组成。“扎根武昌，我们将在此全力

攻坚空地协同智能装备核心技术研发。”
企业快速落地、稳步发展，离不开武

昌区的全链条服务与精准赋能。作为省
级低空经济综合试验区，武昌区深耕“北
斗+低空”融合创新赛道，为科创企业搭建

“研发—转化—应用”全周期服务平台。
以北斗（白沙）低空经济产业园为载体，武
昌区还为企业量身定制办公空间，加大政
策扶持，推动技术成果高效转化，助力企
业轻装上阵、加速成长。

区经科局相关负责人表示，武昌区将
立足全领域创新发展理念，加快构建

“1451”现代化产业体系，吸引更多优质科
创企业集聚扎根，全力打造多层次、高能
级的创新发展高地，以硬核产业创新驱动
区域高质量发展，为经济转型升级注入持
久动能。 （参与采写：袁苑）

全市65个在售主流品牌，58个已落地汉阳龙阳大道

汽车新势力抢滩“十里汽车长廊”
长江日报记者张勇军 通讯员张艺婧

龙阳大道“十里汽车长廊”历经 30
年变迁，从燃油车一条街蝶变为新能源
汽车核心聚集地，这既是武汉汽车产业
转型的生动写照，也是传统产业集聚区
向新质生产力高地跃迁的典型样本，极
具示范意义。

龙阳大道30年形成的集群效应，形
成了驱动行业创新的生态系统，是推动
汽车产业创新的强劲催化力量。海量需
求的汇聚让产品升级的信号更加清晰，
业态边界的消融让跨界融合自然发生。

而毗邻车谷的区位优势，更使其成为技
术验证与用户反馈的理想场域。

汉阳要更好地打造友好购车环境，
优化消费者体验。依托产业积淀深耕运
营，全面锻造优质软环境。在技术赋能、
专业人员培育、产业文化营造等方面持
续发力，完善销售、保养、改装、金融、充
电等全链条服务，推动门店从单一销售
向综合服务转型。

（华中科技大学公共管理学院教授、
博士生导师毛子骏）
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在欧派家居华中智能制造基地，开料机器人抓取板
材。 周佳玲 摄

企业刚落户武昌即获超千万元意向订单

“车载无人货机”来了

发挥集群效应 助力行业创新

←夜幕下的
龙阳大道十里汽
车长廊流光溢
彩。

汉阳融媒体
中心刘虎成 摄

↑龙阳大道
十里汽车长廊。

汉阳融媒体
中心刘虎成 摄
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