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肖仁杰：当好35万会计人员的贴心“娘家人”

戎光本色耀江城 践行“四气”再建功
武 汉 市 退 役 军 人 风 采 展 示

肖仁杰讲解会计中级资格考试考务会内容。

2022年底，从舟桥团转业的肖仁杰
来到武汉市财政局会计处。刚一报到，就
遇上会计中级延期考试的筹备关键期。
脱下军装的他迅速调整状态扎根考务一
线。

把会计人员的急难愁盼当作“自家事”来办

2023年8月底，一位老人焦急地来到
市会计考办求助：女儿怀有身孕，系统分配
的中级考试考场在教学楼五楼，来回爬楼
存在风险。

肖仁杰立刻核查考点信息，得知考场
是统一分配，无法人为变更。制度规定不
能突破，但服务不能就此止步。他反复对
接考点，专门申请开通校内货运电梯供该
考生使用，快速走完学校审批流程。随后，

他主动把考点负责人联系方式交到老人手
中，细致嘱咐相关事宜。同事感慨地说：

“肖仁杰办事严守规矩，却从不生硬刻板，
总能站在考生角度，想出暖心解法。”

3年来，他累计完成27万余人次会计
专业技术资格考试考务保障，实现“零重大
差错、零安全事故、零有效投诉”，总结提炼
的考务组织经验，入选全国会计专业技术
资格考试典型案例汇编。

把财会人才的培养发展当作“心头事”来抓

看着一批又一批考生顺利拿证，肖仁
杰想得更远：持证只是入行起点，财会人才
需要长期悉心培育、精准赋能。

为此，他推动落实“金榜考生”跟踪培
养机制，打造“护苗、育苗、墩苗、用苗”全周

期成长平台。如今人才库储备初级金榜考
生120人、中级130人、高级65人。

育人才，既要练本领，更要守本心。他
常态化组织开展“财务知识大讲堂”，邀请
专家现场授课，补齐会计人员实操短板；工
作交流中，他反复提醒大家坚守执业操
守。针对部分财会人员就业问题，他主动
对接会计师事务所、大中型企业，举办“财
会宝妈”和“春风送岗”财会审计专场招聘
会，留住更多人才扎根武汉发展。

把服务行业的件件实事当作“责任田”来耕

注册会计师行业是资本市场的“看
门人”。肖仁杰深耕注册会计师行业党
建阵地，健全行业党建联建工作机制；推
动行业新发展党员24名、新建党支部13

个，引导行业党员在业务开展中主动亮身
份、晒承诺，把党建活力转化为行业发展
的内生动力。同时带领注册会计师走进
园区、楼宇、企业，开展10余场财税金融
惠企政策宣讲，将惠企政策切实送到市场
主体手上。

一系列实打实的举措成效显著，全市
会计审计服务业新增规上企业12家，行业
营收同比增长16.3%，持续涵养独立、客
观、公正、诚信的行业生态。

从军营沙场到财政窗口，岗位变了、服
务对象变了，但是肖仁杰一竿到底的工作
韧劲丝毫未改。他常说：“市财政局会计处
是全市35万会计人员的‘娘家’，大家的所
需所急所盼，我们就得放在心上、扛在肩
上、落在实处。” （统筹：姜骁 石丽青）

■长江日报见习记者郭双

七夕节来临，武汉商场黄金消费升温。长江
日报记者走访武商MALL、滨江天街等多家金
店发现，尽管金价高企，仍有不少年轻人走进门
店。他们不再一开口就问“多少钱1克”，而是更
看重款式、日常佩戴度和背后的故事。

世界黄金协会数据显示，金饰需求吨数虽大
幅下滑，但高金价推动下，消费者支出仍在增
长。0.4克的小金饰、明星同款、IP联名、非遗工
艺成为这一代人的新宠——年轻人不是不看价
格，而是把审美、兴趣和情绪价值也写进了“买金
账单”。

七夕买金不止于爱情

8月18日，黄金品牌君佩华中首店开始预约
接待。门店工作人员介绍，截至17日，18日至
22日各时段预约已基本约满，实际接待情况以
现场为准。七夕节前，君佩在武汉首发的“旋羽
信天翁”受到关注。这次的项链、戒指跳出了传
统龙凤、鸳鸯、鹊桥的爱情符号，君佩借信天翁长
期稳定的伴侣关系表达陪伴寓意。门店店长介
绍：“信天翁一生只有一个伴侣，这次刚好赶在七
夕节这个时候，可以用信天翁来诠释这个主题。”

新的爱情表达也出现在其他柜台。东方神
韵推出“紫喜欢你”和“甜蜜信号”等小金饰，在武
汉读大学的李同学看中“紫喜欢你”，准备买下来
搭配自己的紫水晶手链。

从伴侣到朋友再到自己，七夕节的“爱”被年
轻人解释得更宽，黄金的消费场景也随之打开。

黄金挤进年轻人的信息流

明星同款也成为黄金触达年轻人的重要入
口。记者从武商MALL的B座走到C座，张艺
兴代言君佩的电子海报频频出现，还有张艺兴粉
丝来到商场打卡“瀑布屏”。周大福今年7月宣
布赵露思成为全球品牌代言人，六福珠宝的冰钻
系列由全球代言人成毅演绎。商场大屏、明星穿
戴、社交平台上的“种草”，让黄金不断进入年轻
人的日常信息流。

年轻人的购买理由也更加个性化。27岁的
自由创业者许先生喜欢周大福的一枚紫色葫芦，
一方面看中“紫气东来”的传统寓意，另一方面是因为喜欢库洛米，对
紫色格外偏爱。喜欢传统手作的杨先生属虎，看中老虎金饰时，除了
生肖寓意，还会询问造型、手工起版和雕刻工艺。

有人看偶像，有人看IP，有人看颜色和工艺。黄金原有的吉祥寓
意没有消失，但年轻人正在往上面加入自己的兴趣标签。

传统文化“好看”又“好戴”

七夕节是中国传统节日，当年轻人重新走进金店，品牌对传统文
化的表达也在改变。潮宏基“花丝风雨桥”取意广西侗族风雨桥，以
花丝工艺制作；周大福“万相系列”中可以看到宝相花等传统纹样；东
方神韵则将如意纹等元素融入日常首饰。传统文化不再只对应厚重
的婚嫁金饰，而是被做成年轻人上班、上课也能佩戴的吊坠、项链和
手链。

黄金产品本身也在分化。东方神韵七夕推出的部分小金饰
仅0.4克左右，降低了购买门槛；君佩工作人员用“轻盈不轻金”
形容其产品，希望外观更加轻盈、珠宝化，同时保留分量感和工
艺价值。

首店也在为消费者带来新选择。从去年随滨江天街开业进入武
汉的东方神韵，到今年即将正式营业的君佩华中首店，新的黄金品牌
仍在进入武汉市场。东方神韵珠宝店时店长介绍，门店开业近一年，
顾客复购比例超过五成，不断有老顾客带亲友再次到店。

这个七夕节，黄金既保留着贵金属的价值，也越来越多地承载
年轻人的审美、兴趣和情感。当“结婚才买黄金”逐渐变成“喜欢就
可以买、日常也能戴”，传统金饰也正在年轻人的选择中，进入更多
生活场景。
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长江日报讯（记者杨荣峰）“每次回家找车位像打
仗，经常被贴条，严重的时候一周被贴两次。”8月17日，
东西湖区径河街道石家坡社区九坤新城一期居民陈女
士来到社区大厅登记车牌交费。8月18日，社区党委牵
头主导新建的便民停车场正式启用，符合条件的社区居
民，享受每月75元或每年750元的优惠停车费。

近年来，石家坡社区各小区入住率逐渐提高，乱
停车问题日渐严重。去年底，社区启动便民停车调
研，今年5月开建便民停车场，缓解停车难问题。

“九坤新城一期有1388户，车位只有300个。”社
区党委书记何静说，社区停车位缺口很大，部分老小
区停车位配比严重不足。

此外，九坤新城二期、东原阅境等小区停车费
300元/月，居民嫌贵，许多私家车停在马路边。小区

周边道路成了免费停车场，早晚高峰叠加附近莲花湖
小学接送车车流，道路常被堵得水泄不通。

陈女士家住九坤新城一期，日常将车停在小区外
马路旁，十分不便。“一周被贴条2次。”陈女士说，下
班晚了，连马路边都难找位置停，晃悠好久才能找到
停车的空当。

去年12月，社区启动便民停车调研，尝试解决停
车难问题。

“最开始准备与现有停车场管理方协商出一个优
惠价格。”何静说，三店西路南侧有一处商业停车场，
但调研发现，居民觉得此处太远，费用较高。“居民希
望近且便宜。”

既然如此，那就在近处新建一个。社区把目光转
向辖区内的空闲土地。该地块是一块储备用地，紧邻

九坤新城一期、莲花湖小学。
此地能用吗？在地块权属单位同意建设的前提

下，社区线上征集居民意见，86.51%的居民支持建设
停车场，74.43%的居民希望停车费控制在60元至70
元/月。线下，社区在辖区7个小区开了十余场议事
协商会。在九坤新城一期，17名参会居民代表全票
赞成。

停车场立项后，社区两家共建单位主动领办民生
实事，多方参与便民停车场的建设。

8月18日，停车场正式启用，提供300个惠民车位，
市场价150元/月，1500元/年，周边7个小区的居民凭
不动产证和行驶证即可办理优惠停车证，停车费对折。

目前，优惠停车资格已在8月17日截止，已有
192位车主交费。

一月75元 一年750元

家门口的便民停车场启用了

遗失声明
武汉海尔电器股份有限公司遗失2008年工业园建设用地

规划许可证，特此声明作废。
声明人：武汉海尔电器股份有限公司

2026年8月19日

公告、声明刊登热线：15072475507

君佩工作人员向顾客介绍黄金饰品。长江日报见习记者郭双 摄

■长江日报记者王恺凝

8月17日上午9时，第九个中国医师节前夕，92
岁老人杨心堂在儿子的陪伴下，给武汉大学人民医
院消化内科一病区主任沈磊教授送来一本回忆录
和一面锦旗。回忆录是杨心堂所写，其中一个章节
记录了沈磊父亲沈志祥教授当年为其诊疗的点点
滴滴。

遗憾的是，沈磊正在坐门诊，杨心堂扑了个空。
他将锦旗和回忆录转交给科室年轻医生，再三嘱咐
他们：“我这辈子的医生朋友只有两个，就是老沈教
授父子俩。一定要交给沈教授。”

老人将回忆录翻到记录沈志祥的那一页：“老沈
教授虽然不在了，可他当年对待病人的那份真心，我
一辈子都不会忘，我写下来就是要让后人知道当年
有这样一位好医生。”

老沈教授发现学生诊断错误，当即打
电话责备

8月17日上午，沈磊的专家门诊排了50多个
号。长江日报记者在诊室外看到，他不急着开检查
单，先问清楚病人的感觉，再看一看腹部的外观，接
着用手指轻叩患者腹部，再将掌面贴于腹壁仔细触
诊。这一套问诊、视诊、叩诊、触诊下来，比直接参考
检查报告单多花好几分钟。

“这个习惯和他爸爸一模一样。”记者向杨心堂
说起这个细节时，老人家马上接话道，“当年老沈教
授给我看病时就跟我说过，检查设备是辅助，手和耳
朵要先用上。”

杨心堂告诉记者，他和沈志祥、沈磊父子俩的缘
分要追溯到1984年。那年，杨心堂胃不舒服，在北
京和武汉两家大医院检查，都被诊断为胃癌。

“我吃不下饭，睡不着觉。”杨心堂在书里写
道，那段时间他整个人都很消沉。有人给他支招：

“你去武大人民医院找沈志祥教授，他看消化道疾
病很准。”

杨心堂抱着最后一线希望找到沈志祥。沈志

祥翻完他带来的所有检查资料，没急着下结论，重
新给他做了详细检查：问诊、视诊、叩诊、触诊，一项
一项来。最后，沈志祥告诉他：不是胃癌，是萎缩性
胃炎。

杨心堂回忆，当时听到这句话，他悬着的心一下
就放松下来。“沈教授那时候已经是消化内科的大专
家，他仔细看了那两家医院的诊断报告后发现，作出
误诊的两位医生，竟然都是他教过的学生。”

沈志祥当着杨心堂的面打电话批评这两位医
生：“你们给人家诊断错了，给人家造成很大的思想
包袱。我们当医生的要对自己下的每一个诊断负
责。”说起当年的误诊事件，杨心堂记忆犹新，并把这
些细节都写进了书里。

他带着家人去老沈教授家串门，两家人
处得像亲戚

从那天起，杨心堂把沈志祥当成了最信任的医
生，不管什么病都找他咨询。家里人有个头疼脑热，
杨心堂第一反应就是“去问沈教授”。逢年过节，他
带着家人去沈志祥家串门，聊病情、聊孩子、聊天气、
聊菜价，两家人处得像亲戚。

“我爸爸的很多病人最后都成了他的朋友。”8
月17日下午，沈磊下门诊后回到办公室，看到杨心
堂送来的回忆录，很感动，声音有点哽咽，“老爷子太
有心了。回忆录里写的事情仿佛就在昨天，一晃眼
40年过去了。”

因为父亲的缘故，沈磊记事起就种下了一颗要当
医生的种子。“我小时候听父亲说得最多的，是他20
世纪60年代做的一台肝脓肿手术。”沈磊说，肝脓肿
曾经是死亡率非常高的一种疾病，受限于当时的设备
和技术，很多医生找不到病变的准确位置。父亲能通
过在腹部不同位置叩诊，靠听声音判断出脓肿的确切
部位，然后用针头精准穿刺，把脓液抽出来。

“我那时候虽然不懂什么肝脓肿，但我能从大
人说话的口气里感觉到，爸爸做了一件很厉害的
事。于是，我立志要成为像爸爸那样了不起的医
生。”沈磊说。

“我和老沈教授是近40年的朋友，我是看着沈
磊一步一步成长为医生。”杨心堂告诉记者，他看着
沈磊长大，见证他考上湖北医科大学（今武汉大学医
学部），和老沈教授成为同事。

“对病人的每一份真心都会被记得”

“对病人要真诚”，是沈志祥留给沈磊最重要的
一笔精神财富。

1994年，沈磊当医生的第一年，接诊了一位胃
镜结果疑似胃癌的中年女性，但活检做了三次都显
示阴性。病人很焦虑，家属也着急，问沈磊到底是不
是癌，沈磊心里也没底。

回家吃晚饭时，他跟父亲提起这个病例。沈志
祥问了一句：“做了触诊和叩诊没？”沈磊愣了一下，
老实承认没做。

第二天，他回去给病人做了腹部叩诊，发现上
腹部胃区触感偏硬，活动度差。沈志祥告诉他，这
种情况要怀疑“皮革胃”——一种特殊类型的胃癌，
普通活检钳取不到。沈磊在CT引导下重新做活
检，确诊了胃癌，病人及时做了手术切除。这个病
人术后活了11年，而当时同类型胃癌的平均生存期
远低于3年。

“父亲从来不讲大道理，他教我的全是具体的东
西：这个体征你要注意，那个检查你别漏。他反复跟
我说，只有对病人足够真诚，你才会把病人放在心
上，才会去精进技术。”沈磊说。

“沈磊教授已获得‘湖北省五一劳动奖章’，被医
院评为‘人类隧道工程师’，荣誉就挂在医院大厅。
我看到这个称号，我内心祝贺，同时也怀念你。”杨心
堂在回忆录里写道。

8月17日中午，沈磊把杨心堂的回忆录给科室
的年轻医生传阅，跟他们分享自己的心得：“真正留
在病人心里的，从来不是开了什么药，做了什么手
术，而是你有没有真正把他放在心上。我父亲那辈
人做到了，现在接力棒在我手里，我也要传承下去。
我会把这本回忆录一直放在办公室里，让它时刻提
醒我，对病人的每一份真心都会被记得。”

“对病人的每一份真心都会被记得”
九旬老人送回忆录致谢医生父子

沈志祥教授（左二）1979年—1981年曾参加中国援阿尔及利亚医疗队。 沈磊教授（左二）和科室青年医生一起看杨心堂的回忆录。 谢俊杰 摄


