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新时代武汉民营经济风采
武汉市委统战部 武汉市工商联 长江日报
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湖北易楚隆郑店食品有限公司创始人 易力

清晨，武汉光谷南大健康产业园内，湖

北易楚隆郑店食品有限公司（以下简称易

楚隆）的生产车间里已是一派繁忙景象。

自动化智能产线高速运转，工人们各司其

职、忙而有序。创始人易力站在监控屏前，

盯着温控参数。从珞珈山下远赴英伦求

学，再回汉创业，一头扎进飘着豆香的加工

车间，“90 后”易力走了一条让很多人“看

不懂”的路。

放弃金融行业的优渥前程，易力把目

光投向了家乡的石牌豆腐，坚守制作技艺

核心工序，以科技赋能打破传统产业局限，

迭代打造出鲜品、冻品、休闲健康三大产品

矩阵，既留住了荆楚豆香的本味，也打开了

面向全国市场的想象空间。

目前，公司主打豆制品已顺利入驻小

象超市、钱大妈等新零售渠道，并依托各大

电商及社区团购平台覆盖全国近50座城

市，让荆楚特色豆制品走向全国餐桌。

产品覆盖全国近50座城市

易楚隆易力，“90后”金融海归以“智”提“质”卖豆腐
跨界做豆腐 闯出新天地

时至今日，易力依然记得当年父母的强
烈反对，“放着好好的金融不干，你去做豆
腐，书都白读了？”

2014年，易力从武汉大学毕业后，远赴
英国攻读金融经济学硕士学位。学成归国，
他遵从父母的意愿进入招商银行，5年间参
与政府产业基金和私募项目，年薪可观，前

途光明。
然而，别人眼中的金饭碗，却并没有让

易力感到踏实。他的心里，创业种子正在悄
悄发芽。

此前，易力以投资人身份入局武汉一家豆
制品公司，主导顶层设计、募集4000万元资金，
并挂帅操盘将年销售额推至1亿元。正是这段

经历，让他看到全国90%的豆制品市场仍是小
作坊规模，产业化与集中化几乎空白，而消费渠
道正加速地从农贸市场向线上和高端超市迁
移。同时，业内多数厂商仍是零散小作坊的聚
合模式，产能小、食品安全隐患、生产流程不规
范等核心问题始终无法解决。易力敏锐地意识
到，行业固守老路的危机，恰恰是产业迭代的全

新机遇。豆制品行业在产品创新和市场拓展方
面，仍有着广阔的空间等待开掘。

“我们不是要办一家传统豆腐作坊，而
是要打造一家现代化豆制品企业。”家人的
反对，没有让易力打退堂鼓，他笃定，深耕产
业升级，是正确、值得坚守的事业。2020
年，他创建湖北易楚隆郑店食品有限公司。

用标准重塑传统手艺 作坊变身“智”造工厂
在投资圈，钱到位了往往意味着项目

落地；干实业，钱到位了意味着事情刚刚开
始。

创业初期，公司自筹5000万元建成2万
平方米全封闭标准化生产基地，配齐自动化
智能产线、独立专业化验室、5000吨级恒温
冷库与标准化冷链车队，形成日投料60吨
的规模化稳定产能。

走进易楚隆厂房，一股淡淡的豆香扑
面而来。监控大屏上生产线运行有序，洁
净的绿色地坪一尘不染，流水线正高效运
转，传统豆腐的生产模样，在这里被重新定
义。

“你看，地坪是我们重新铺的，墙壁和吊
顶都换成了不锈钢。”易力介绍。这些看似

简单的改造，背后交了昂贵的“学费”。最初
地面铺的环氧树脂，第二年就坏了，最后全
部铲掉重铺聚氨酯砂浆地坪。他坦言，同行
大多还在用火烧板，板块之间的缝隙容易渗
进高蛋白浆水，滋生菌落，厂房里常常气味
难闻。踩过坑才真正明白：做食品，环境本
身就是产品的一部分。

易力回忆，创业第二年，公司就遭遇了
危机。当时产线刚刚投产，产品却没有完全
开发出来，生产线一开，每天有大量损耗，工
人工资照发，公司现金流告急，一度只剩不
足一个月的运营资金。

那段时间，易力和整个团队吃住在公
司。凌晨三四点，员工主动到岗补货，白天
照常履职。但易力的压力比所有人都大，重

资产投入的压力、心理上的焦虑，还有“硬件
超前、管理滞后”带来的发展阵痛让他始料
不及。

公司花了大力气建起来的标准化厂房
和智能化产线，在同行里算得上是拔尖的。
可团队对标准化作业的理解还停留在表面，
精细化管理差强人意。好几次与客户的合
作，就卡在了这些细节上。

“当初进入这个行业，就是想改变本土
豆制品行业落后现状。一旦放弃产业升级
的核心战略，创业便失去根本意义。”战略定
力成为易力破局突围的核心底气。

易力着手对传统豆制品生产方式进行
改造升级，把过去靠大师傅们眼看、手摸、经
验拿捏的泡豆、磨浆、点卤环节，转化为可量

化、可追溯的生产标准。这背后，是对消费
者“舌尖上的安全”和“预期中的味道”的双
重负责。

就拿泡豆子来说，师傅们图省事，习惯
一次性把豆子全泡下去，生产周期拉长后，
头道豆和尾道豆的浸泡时间相差数小时，直
接影响出品韧性与保水性。易力采用自动
定时系统，每小时定量投放，时间精准可
控。磨浆环节，滤网更换次数也很随意，如
果更换不及时，浆的通过性变差，豆渣里残
留更多蛋白，出品率下降。易力在旁边挂上
记录表，几点几分换滤网必须登记。如今，
每个产品配一位大师傅把控点卤核心诀窍，
搭配标准化车间主任与普工执行流程，形成
了稳定的人岗矩阵。

守住非遗老味道 用年轻人的方式做豆腐
一块茶色的厚油干，肉坨饱满、软糯可

口、五香味浓厚，瞬间唤醒味蕾。美味的秘
密藏在古法制作工艺里。

“我们不做天马行空的创新，而是把地
方特色传统产品标准化、品牌化。”易力说。
厚油干古老的做法是在磨豆时就加入八角
大料，所以叫“五香厚油干”。如今市场上
同质化竞争严重，价格竞争之下，大家纷纷
简化工艺、拿酱色和盐来凑，那股地道的五
香味儿几乎绝迹。易楚隆守住省级非遗石
牌豆制品制作技艺的核心工序，保留纯正荆

楚豆香。产品出来后，上海一位大学教授吃
到后赞不绝口，专门给公司打来电话：“能不
能给我再寄一点？”

在坚守风味的同时，易楚隆同时以科技
赋能迭代出鲜品、冻品、休闲健康三大产品矩
阵，累计研发优化30余款产品。公司与湖北
工业大学食品科学技术研究院院长汪超教授
合作，技术赋能，团队通过恒温低能电场保
质、仿酶稳控保鲜等自研专利工艺改良，一举
破解传统豆制品口感参差、保质期短、营养流
失、运输半径受限等多年行业顽疾，实现了生

产降本增效与产品品质的双重提升。
易楚隆团队平均年龄33岁，正是这支青

年的团队，让公司跑出创业加速度。传统行
业讲究老手艺、老经验，迭代慢、步伐沉，他们
则用一套极简高效的数字工具重构管理流
程，依托飞书搭建透明化协作体系，全员工作
日报公开可查，部门之间信息互通，管理变得
直观，进度变得透明，每一环都可追溯。面对
新市场，他们主动转身，将新媒体传播、新消
费思维融入渠道策略，重点开发适合长途运
输、面向年轻群体的休闲产品，让传统豆制品

跳出了农贸市场的老路子。
“非遗匠心+标准厂房+科研赋能+数字

创新”四轮驱动之下，易楚隆仅用两年时间
便在华中豆制品产业中站稳脚跟，营收实现
跨越式增长，成了当地这个赛道里的新锐标
杆。立足荆楚，这家年轻的企业正沿着豆制
品全产业链向上深耕，一边用科技创新迭代
产品，一边用标准升级引领行业，一边借品
牌拓圈打开市场，让千年荆楚豆香，重新散
发活力。

（记者吴秋娜 通讯员工商联宣）

■长江日报记者贺亮

像造汽车一样造房子，光谷智能建造
再获突破。近日，全国首个全预制钢模一
体化浇筑建筑在光谷第四十小学工地亮
相，该建筑由光谷企业奋进智能机器有限
公司（以下简称奋进智能）施工，将布线孔、
管网孔直接压进钢模，浇筑成型后无需开
槽打孔，建筑更牢固，保温防潮性能更优，
施工周期较传统技术缩短50%。

车间预制建筑“金属铠甲”

近日，长江日报记者走进光谷第四十
小学建设工地，工人们正有序吊装防水装
饰板，一座在阳光下熠熠生辉的建筑格外
引人注目。

“亮闪闪的镀锌钢板外墙不会拆除，将
直接作为建筑外立面。”奋进智能项目总监
江朋介绍，该技术最大的亮点在于将布线
孔、管网孔（预留的水电通道）等直接预制
在钢模内，浇筑成型后的结构无需二次开
槽、打孔。

有着20年工龄的泥瓦匠老李感叹，以
前砌墙抹灰要几个月，现在看着钢板像搭

积木一样拼起来，半天就能立起一面墙，在
整个工地上找不到一块砖，钢模现浇的水
泥墙体不仅更加牢固，还大幅提升了建筑
的保温与防潮性能。

“工期比传统建筑技术缩短50%，90天
就能完工交付。”武汉光谷建设投资有限公
司民生公建部部长张淳说，这种“建筑速
成”模式在过去难以想象，其质量指标全面
超越传统建筑，而建造成本与传统方式基
本持平。

自研“铠壳”系统实现毫米级误差建造

“建筑速成”的秘密武器不在工地，而
在10多公里外的奋进智能工厂。在工厂
内，奋进智能自主研发的“铠壳”软件正将
设计图纸“一比一”还原成钢模数据，车间
接收指令后，一键压铸成型钢模，随后直接
运至工地组装、浇筑，整体误差控制在1毫
米以内。

张淳介绍，当前，智能建造技术在我国
已广泛应用，但能实现百分百预制钢模浇
筑建筑，光谷尚属首例，目前国内较为普遍
的预制水泥件，多是结构件，很难实现整体
预制；而全钢结构建筑虽多，却常面临保

温、防潮等痛点，也难以做到百分百预制装
配。

奋进智能的“铠壳”系统走出了自己独
有的路线。作为国家级专精特新“小巨人”
企业，奋进智能是武汉一家老牌工业机器
人企业。

“我们做装备硬件出身，但软件才是看
家本领。”奋进智能董事长助理詹必胜介
绍，在建设设计软件领域，企业默默耕耘10
余年，自主研发的“铠壳”全预制钢模浇筑
系统，正是基于其多年软硬件技术积淀。
该体系将结构、保温、装饰、机电等工序在
工厂内高精度集成，现场仅需吊装拼接后
进行浇筑，建的速度快，综合性能还更好。

张淳透露，今年将是光谷智能建造的
新起点，建设领域正全面开放应用场景，计
划近期落地10万平方米模块化建筑。根据
湖北省相关文件，光谷城市新建房屋建筑
工程将大力推进实施装配式建筑，并鼓励
试点推广模块化建筑，为智能建造技术的
规模化应用提供了广阔空间。

据了解，随着光谷智能建造场景的全
面开放，未来，更多像光谷四十小这样“像
造汽车一样造出来”的学校、医院和住宅，
将走进市民的日常生活。

建房子不用砖
像造车一样丝滑

国家级“小巨人”建起全国首个全预制钢模浇筑楼

长江日报讯（记者李琴 通讯员游茁瑞）8
月26日，华工科技发布2026年半年度报告。
2026年上半年，华工科技实现营业收入78.22
亿元，同比增长 2.53%，归属母公司净利润
11.86亿元，同比增长30.1%，海外业务同比增
长116%，海外营收占比首次超过20%。

在技术创新方面，华工科技上半年研发
费用同比增长 29.89%，占销售收入比重达
8%。其自主开发的12英寸高端晶圆激光加
工装备成功导入头部存储晶圆量产线，核心
部件实现100%国产化；同时，全天时激光除
草机器人正式在黑龙江上岗作业并成功出口
海外。

光互联业务上半年实现营收38.03亿元，
占总营收比重进一步提升至48.62%。目前，公
司800G、1.6T系列光模块已实现全球化批量
交付，自研硅光芯片已配套应用。在下一代技

术布局上，公司率先推出3.2T NPO产品，全球
首发6.4T NPO及12.8T XPO光模块，形成从
400G到12.8T全系列覆盖，以“四代同堂”的产
品矩阵卡位AI算力全周期。公司还前瞻布局
低轨卫星通信及6G基站光模块技术，于今年4
月发布了100G星载光模块。

智能制造业务以“装备智能化、产线自动
化、工厂数智化”为核心，深化“AI+智能制造”
转型。在新能源赛道，高功率激光装备持续迭
代。三维五轴激光切割设备持续迭代升级，多
头激光落料自动化产线、高端钣金自动化装
备、白车身焊装产品等在海外市场持续放量。
船舶制造领域，公司获得土耳其、韩国等全球
头部船厂成套产线订单，4个船舶智能工厂亿
级项目高效推进，大幅面坡口切割/锌粉划线
智能装备、喷墨划线智能装备订单同比增长
285%。

长江日报讯（记者王双双 通讯员杜艺婷）8
月26日，康明斯东亚研发中心迎来成立20周
年纪念。据悉，该中心累计投资超14亿元，是
康明斯全球第二大研发中心。如今，该中心约
三成研发任务量来自海外，服务范围覆盖东南
亚、非洲、中东、澳大利亚、新西兰等30多个国
家和地区。

“20年前，这家研发中心刚在武汉落地，核
心技术团队多来自海外，中国同事大多从事技
术辅助工作。”康明斯东亚研发中心总经理石
磊回忆道。如今，不仅中国工程师走上了核心
管理岗位，全球最先进的设备也在武汉运转，
越来越多的技术成果从这里反向输出到欧美
市场。

从早期主要承接康明斯北美、英国等技术
中心的成熟产品导入，到逐步形成本土研发能
力，完成从技术引进、本地化开发到自主创新的

“三级跳”，康明斯中国零部件事业部工程技术
执行总监蔡颂礼亲历了这一转变。眼下，他经
常与美国、英国和印度的技术团队线上联调联
试，协同推进海外项目，跨国协作已成常态。

20年前，我国工程机械行业，海外先进动
力技术引入国内落地周期长，二次改造成本
高。为此，康明斯东亚研发中心搭建起全球同
步研发体系，前沿动力技术可实现快速本土化
落地，成熟方案直接应用于本地试验台，大幅
降低了主机厂在排放验证和动力升级方面的

投入。
“由中国团队开发，满足海外市场需求和法

规，最终反哺全球。”石磊说，康明斯东亚研发中
心成立至今，不仅实现了“在中国，为中国”，更
在推动“在中国，为全球”的研发创新。

他举例说，一款15升大马力发动机，用于
工程机械、农业机械等非公路设备，由武汉研发
团队主导，负责硬件设计与系统集成等全流程，
定型产品同步供应欧美及澳洲矿区。

康明斯副总裁、首席技术官伍彰楠说：“东
亚研发中心从一个区域性工程组织，成长为具
有全球影响力和辐射力的创新策源地。越来越
多在中国研发的产品、技术和工程能力，如今正
服务于全球客户。”

一组数据见证了其成长：从最初的62名员
工、4个试验台架起步，如今已扩容至700余名
技术人才、28个世界一流试验台架。东亚研发
中心已成为康明斯在北美之外最大的技术和工
程基地，提供传统柴油及天然气动力发动机、超
低排放发动机、新能源动力、动力总成以及数字
化技术等研发服务。

值得一提的是，这一转变并非孤例。从“技
术引进”到“技术输出”的模式，正在湖北武汉加
速推进。法国法雷奥、德国采埃孚、美国安波
福等国际零部件巨头，纷纷在鄂设立全球研发
中心，聚焦自动驾驶、新能源与智能网联等前
沿赛道。

康明斯东亚研发中心三成业务来自海外

中国技术反向输出全球

海外业务暴涨116%，光互联强势领跑

华工科技上半年净利润增长超三成

奋进智能钢模现浇的水泥墙体提升建筑的保温与防潮性能。


