
一枚退役的新能源汽车动力电池，经过破碎、分选与材料再造，可以重新成

为新的“动力心脏”。在国内首家实现全干法工艺规模化量产的动力电池回收

企业，这样的绿色循环每天都在上演。

这家企业，是武汉瑞科美新能源有限责任公司（以下简称瑞科美）。成立于

2018年的瑞科美，主营新能源汽车废旧动力蓄电池回收及梯次利用，先后获评

科技型中小企业、省级专精特新中小企业、国家级专精特新“小巨人”企业，自主

研发干法回收技术路线，攻克锂电回收行业核心技术难题，在新能源资源循环

赛道具备突出技术标杆价值。

2025年，企业产能爬坡、业务快速放量，资金需求显著增加。邮储银行武

汉市分行组建专项服务小组上门服务，于2026年3月顺利投放2000万元信用

贷款，有力支撑企业回收产线扩产与原材料备货。

瑞科美的故事，是邮储银行武汉市分行深耕科技金融的一个缩影。该行将

科技金融摆在服务实体经济突出位置，依托“U益创”科技金融服务体系与“科

创e贷”“科技信用贷”等特色产品，陪伴一家家专精特新企业拔节生长。截至

2026年10月底，该行累计为153家科技型企业提供信贷支持近24亿元。

邮储银行武汉市分行员工走进科技企业考察评估。

邮储银行武汉市分行

全生命周期科技金融服务 护航专精特新企业拔节生长
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从“看抵押”到“看技术”
科创企业融资难，难不在资金总量，而

在评价标尺。轻资产、缺抵押、高投入、长
周期，是科创企业的共同特征，传统以抵押
物和现金流为核心的“资金流”评价体系，
往往难以识别企业的真实价值。

标尺一变，天地为宽。邮储银行武汉
市分行构建“技术流、人才流、资金流”三维
评价模型，将专利数量、研发投入强度、产
学研合作、研发团队实力等创新要素纳入
授信评估，让企业的“软实力”成为撬动信

贷资金的支点，配套建立“一企一策”服务
机制，实现从精准画像到动态管理的全流
程覆盖。

评价之变，变的不只是工具，更是视
角，即从“看过去”转向“看未来”。瑞科美
的授信决策即印证：面对这家轻资产、高研
发投入的科创企业，该行没有拘泥于当期
报表与抵押物，而是深入研判锂电行业周
期，预判碳酸锂价格趋势，结合企业扩产备
货需求与股权融资进度，精准识别其真实

资金需求，最终以纯信用方式给出授信。
武汉某汽配制造有限公司专攻轻量化

底盘技术的科技型中小企业，手握26项专
利技术，曾因缺乏传统抵押物难以获得融
资。该行运用“技术流”评价体系，将企业
专利技术与研发投入强度纳入授信评估，
短短48小时内便完成500万元纯信用贷
款审批。如今，企业数控化率提升至65%，
月产能突破30万件，成功跻身东风高端新
能源车型供应链体系。

从“一笔贷款”到“十年同行”
专精特新企业的成长是一场马拉松，

金融陪伴贵在久久为功。
除了陪伴企业穿越成长周期，陪伴的

价值，也藏在关键一跃里。位于武汉洪山
区的某科技有限公司是钠离子电池配套组
件领域的“隐形冠军”，是拥有26项专利的
省级专精特新企业，在技术攻坚期面临现

金流压力。邮储银行武汉市分行300万元
信贷资金精准投向精密模具研发，推动新
能源冷水板良品率提升12个百分点。企
业产品已成功配套特斯拉、岚图等知名汽
车品牌，近三年营收年均增幅达40%。

陪伴的底气，来自邮储银行武汉市分
行覆盖企业全生命周期的产品供给。针对

初创期企业“短频快”的流动资金需求，有
全线上的“科创e贷”，实时审批、实时放
款；针对成长期企业的大额资金需求，有科
技信用贷等信用类产品；针对研发投入较
大的成熟期企业，还可以匹配知识产权质
押等工具。企业处于哪个成长阶段，就能
对接哪一款产品。

从“链式服务”到“政银产投”
科技金融的竞争，既是产业链上的批

量服务之争，更是政银产投生态的融合
之争。

沿着产业链、园区做文章，变“单户对
接”为“链式服务”。邮储银行武汉市分行
创新推出“产业集群e贷”，已成功准入光
谷光通信、人工智能两大产业集群，北斗
产业集群进入准入流程，实现“一次准入、
批量触达”。秉持“脱核不离核”的产业链
金融服务思路，通过准入15家优质核心
企业，串联起上下游300余家企业资源，
帮助小微科创主体深度嵌入产业链条。
从“中国车谷”智慧产业新高地，到光谷新
型显示器研发基地，再到蔡甸区航空新材
料产业园，该行投身全市13个区域产业
园区建设，由点到线再到面，服务半径持
续延展。

2025年12月2日，该行打造的“武汉

产融汇”首期活动举办，政银企齐聚一堂
共商邮储AIC基金合作落地。这一产业
金融综合服务平台聚焦“政银产学研投”
协同赋能，以“一会一库一平台”为运作载
体，目前已连续举办多期专场对接。以与
武汉市科技创新局联合主办的AI智能体
企业投融资对接会为例，该行跳出“重抵
押、重流水、重盈利”的传统授信思维，重
点推介“技术流”评价体系与科创信用贷、
知识产权质押等产品，依托集团AIC金融
资产投资公司持牌优势，构建“信贷+投
行+股权+结算+赋能”全生命周期综合金
融服务体系。

生态的底座，是丰富的产品矩阵与资
本资源。该行全面落地“创新积分贷”“知
识产权质押贷”“知识价值信用贷”等产
品，主动对接省、市、区三级政府引导基
金，整合130余家重点投资机构资源及上

千家被投企业名单，形成优质项目“资源
池”。2025年以来，已组织20余次投资撮
合活动，撮合国投创益、中航产融、国新基
金等央企资本与本地基金对接，推动设立
多只产业子基金。2026年，该行还深度参
与武汉市创业十佳大赛暨“创客中国”武
汉市决赛，从金融视角为参赛项目“把脉
问诊”。

一块电池的循环，见证的是绿色；一家
银行的陪伴，见证的是坚守。从光谷的“光
芯屏端网”产业集群到“五谷丰登”五大主
导产业，从一笔48小时落地的信用贷款到
十年不断的信贷接力，邮储银行武汉市分
行正以“主办行”的定力深耕科创沃土。

未来，该行将持续完善科创企业“技术
流”评价体系，迭代全生命周期金融服务，
陪伴更多专精特新企业拔节生长，注入源
源不断的邮储“活水”。

解码无形资产
从“看砖头”到“看专利”

做好科技金融，首要难题在于能不能读懂科技企
业。科技型企业普遍“轻资产、重智力”，缺少厂房、设备
等传统抵押物，沿用传统授信模式往往无从下手。

建设银行湖北省分行革新评价标尺与评审体系。
评价维度上，首创科技创新能力评价，打造“技术流”“星
光STAR”“投资流”工具，将专利数量、研发投入等创新
要素转化为授信信用，实现“不看砖头看专利”；参与省
科技厅“智慧大脑”平台建设，打通“知信贷”数据直连通
道。评审力量上，构建“省分行科创中心—二级行直营
中心—科技特色支行”三级服务体系，设立27家直营中
心、多家特色支行，覆盖国家级高新区、开发区、重点产
业园区；组建“2+N”派驻服务团队，推动审批人员随同
客户经理深入企业车间、实验室研判。

评价逻辑最终要落到产业实际。2026年以来，知
识价值信用贷累计投放471亿元,服务企业3123家。

在荆州，建设银行荆州分行推行“整链授信”模式，
依托“知识价值信用贷”，累计为荆州经开区科技型企业
投放贷款超1.9亿元。湖北大鹏畜禽股份有限公司是省
级农业产业化龙头企业，手握多项饲料生产专利，资金
压力集中在玉米、豆粕等原料储备阶段。2026年6月，
建设银行玉桥支行在走访中掌握其诉求，批复三年期循
环授信“善新贷”，用于上游原料采购备货。截至目前，
该支行已为荆州经开区18家企业投放1.92亿元。

在黄冈，金融“活水”浇灌专精特新企业。湖北科峰
智能传动股份有限公司是国家专精特新重点“小巨人”
企业，也是国内规模领先的精密行星齿轮减速器制造企
业。企业订单充足，却受限于扩产的设备资金缺口。建
设银行黄冈分行立足其技术优势，投放2500万元“置业
贷”，助力企业引进首批数控加工设备，推进产线扩建；
联合建信投资通过国兵向新基金完成4900万元股权投
资，引入央企产业资源，进一步巩固其产业优势。

服务端口前移
精准滴灌科创起步期

“投早”的核心要义，就是做实雪中送炭的金融服

务。当技术研发取得阶段性突破，产品尚未推向市场、
营收尚处低位，恰是科技企业最需要金融托举的时候。

托举早期科创企业，关键在服务端口前移、审批权
限下沉。建设银行湖北省分行建立科技企业白名单机
制，开辟绿色审批通道，落实审批下沉、派驻审批前移，
打通从精准识别到快速响应的全链条；面向初创期小微
企业和科技人才，推出“善新贷”“善科贷”“创新积分贷”

“科技人才贷”等专属产品，让缺乏抵押物的企业凭技术
拿到首笔融资。

象辑科技股份有限公司成立于2014年11月，是湖北
省专精特新中小企业、瞪羚企业。2026年7月，企业计划
自建光伏、储能电站以压降用电成本，对这家轻资产企业
而言压力较大。建设银行湖北武汉光谷自贸区分行主动
靠前，成为首家与其开展大中型业务合作的国有金融机
构，批复2000万元信用额度，落地1000万元“科技易贷”。

“投小”，考验的是从早期看见成长潜力的眼光。建
设银行黄石分行紧扣本地电子信息产业方向，为上交所

主板台资链主企业超颖电子电路股份有限公司落地跨区
域协同授信。该企业生产基地设在黄石，决策总部却在
昆山，黄石分行联动昆山分行打破地域壁垒，累计投放流
动资金贷款1.1亿元，其中黄石分行投放4400万元。

全周期陪跑
织密“股贷债保租”服务链条

陪伴科创企业行稳致远，需要金融定力。科技企业
成长曲线并非坦途：初创期亟需种子资金，成长期需要
扩产资金，成熟期存在并购需求，任一阶段断档，都可能
让前期研发投入付诸东流。

对此，建设银行湖北省分行着力打通各类金融工
具，搭建全周期综合服务体系。围绕人才引育、技术研
发、成果转化、产业落地，配套科技人才贷、研发贷、转化
贷、并购贷等产品，完善“股贷债保租”矩阵。股权方面，
引入全国社保基金、国家级大基金、产业央企、省市区重

点投资机构等长期耐心资本支持湖北区域产业，已落地
7只重点私募股权投资基金，基金规模超300亿元。债
券方面，为长江电力承销科技创新债券7亿元；保险方
面，依托建信财险提供承保保额16.74亿元。

武汉嘉晨电子技术股份有限公司的历程，是这套全
链条服务的一次实践。这家2016年成立的高新技术企
业，主营新能源汽车高压系统核心部件BDU电源切断
单元。步入成长期后研发投入加大，行业专业性强、尽
调难度较高，单一信贷难以兼顾研发与扩产。建设银行
武汉开发区支行主动上门，联动建信股权投资管理有限
责任公司量身打造信贷加股权方案。2025年8月，为其
批复综合融资授信3.3亿元；同年11月，建信股权通过
湖北省绿新领航基金完成5000万元股权投资，后续又
落地供应链融资1073万元，开立银行承兑汇票超1.74
亿元。“建行的金融服务就是及时雨，从授信审批到股权
投放全程高效便捷，为我们提供了实打实的硬支撑。”嘉
晨电子财务负责人表示。

金融工具的串联落地，离不开产业生态支撑。建设
银行湖北省分行与省科技厅联合打造湖北省科技企业

“智慧大脑”数据平台，为政府部门、金融机构提供便捷
了解潜力企业的科创信息；联动在鄂高校、科研院所打
造“科创朋友圈”，覆盖全省57%的国家技术创新示范企
业、46%的制造业单项冠军企业。该行同时强化协同，
保障芯片量产，集成电路等项目建设。

笃定向实而行：
把金融耐心镌刻进产业发展年轮

“十四五”期间，建设银行湖北省分行综合融资规模
超3500亿元，各项贷款新增超3800亿元、增幅67%，贷
款余额突破万亿元；科技贷款余额接近2300亿元，五年
翻三番，累计服务科创主体超1.7万家。数据背后，是不
追逐短期报表、看重企业长期价值的耐心底色。

从光谷一枚滤波器芯片，到黄石一条电路板生产
线，再到黄冈一台精密减速器，金融“活水”正顺着产业
链、创新链流向关键环节。湖北建设中部地区崛起重要
战略支点，其时已至、其势已成。建设银行湖北省分行
将立足国家战略大局，锤炼专业能力，打造开放协同的
科创金融生态，为湖北加快建成中部地区崛起重要战略
支点贡献金融力量。

建设银行湖北省分行

以科技金融赋能“湖北智造”
一枚指甲盖大小的射频滤波器芯片，是手机信号的“闸门”，在信号收发之间过滤冗余信息，精准传递有效信号。这样的芯片，工艺精度在微米之间，不同于传统工业品的流水线生产，价值凝结在研发图纸之

中。这类依托智力创新形成的价值，过去很难获得银行支持，如今正成为授信研判的重要参考。
坐落光谷的武汉敏声新技术有限公司深耕射频前端滤波器十余年，建设银行湖北武汉光谷自贸区分行从股权投资切入，接续投放流动资金贷款。目前其产品已供给70余家下游客户，累计出货约8亿颗。
这枚滤波器的成长，是建设银行湖北省分行深耕科技金融的缩影。锚定湖北加快建成中部地区崛起重要战略支点目标，紧扣湖北“51020”现代产业集群布局，建设银行湖北省分行出台“善建智造”“善建科

技”专项工作方案，加大通信、半导体、化工、新能源电池等重点领域信贷投放，推动数据链、增信链、政策链、产品链、评价链“五链”深度融合，引导金融资源流向“湖北智造”关键环节。截至2026年10月末，该行
科技贷款余额2249.42亿元，较年初新增456.99亿元，增速25.5%。

建行武汉光谷自贸区分行工作人员走访武汉敏声科技有限公司。


